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Streszczenie: Celem artykułu jest analiza zmian pozycji rozwijających się krajów Azji 
Wschodniej w międzynarodowym handlu produktami zaawansowanymi technologicznie  
w latach 1999-2013. Wyniki przeprowadzonych obliczeń wskazują, że udział produktów 
high-tech w ogólnym handlu światowym się zmniejszył z ok. 19% do ok. 17%, ale w krajach 
Azji Wschodniej występowała odwrotna tendencja: udział dóbr high-tech w ich handlu zagra-
nicznym wzrósł z 22% do ok. 30%. W 1999 r. cztery główne kraje regionu: Chiny, Tajwan, 
Hongkong i Korea Południowa dostarczały na rynek światowy ok. 12%, a w 2013 r. już ok. 
40% wszystkich dóbr high-tech. Dane dowodzą, że badane kraje wykazują specjalizację w 
obrębie produktów zaawansowanych technologicznie, ograniczoną zasadniczo do sprzętu te-
lekomunikacyjnego, elektroniki oraz komputerów. W 2013 r. ok. połowy takich produktów, 
dostępnych na rynku światowym, pochodziło z tych państw.

Słowa kluczowe: handel międzynarodowy, produkty high-tech, Azja Wschodnia.

Summary: The purpose of this article is the analysis of the position of the developing countries 
of Eastern Asia in the world trade of the high-tech goods in years 1999-2013. The calculations 
indicate that the share of high-tech goods in the total international trade decreased in the 
researched period from 19% to 17%, but the exactly opposite trend was occuring in Eastern Asia 
countries. The share of high-tech products in their foreign trade increased from 22% to circa 
30%. In1999 four main contries of the region: China, Taiwan, the Republic of Korea and Hong 
Kong were the suppliers of 12% of the total high-tech products and in 2013 they exported almost 
40% of the total world exportation of high-tech goods. The data show also the specialization of 
Eastern Asia region in the production and the exportation of some kind of high-tech products, 
limited to: telecomunication equipment, computers and electronics. In 2013 about 50% of these 
goods were sold on the international market by the four mentioned countries.

Keywords: international trade, high-tech goods, Eastern Asia countries.
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1. Wstęp

Kraje Azji Wschodniej są zaliczane do najbardziej dynamicznie rozwijających się 
państw świata. Szczególnie zwraca się uwagę na rosnącą pozycję Chin we współczes- 
nej gospodarce, odzwierciedlającą się m.in. we wzroście ich udziału w międzynaro-
dowych obrotach towarowych.

Obecnie w literaturze często mówi się o tym, że gospodarka znajduje się na eta-
pie rozwoju określanym jako gospodarka oparta na wiedzy, w której ważnym nośni-
kiem tej wiedzy są produkty zaawansowane technologicznie [Dworak 2012; Koź-
miński 2001; Skrzypek 2011]. Taka idea nie jest nowa. O znaczeniu innowacji  
i technologii dla rozwoju gospodarki mówił już J.A. Schumpeter w wydanej po raz 
pierwszy w 1942 r. książce Kapitalizm, socjalizm, demokracja [Schumpeter 2009] 
oraz w Teoriach rozwoju gospodarczego [Schumpeter 1960]. Po nim tę ideę rozwi-
jali inni ekonomiści, np. P. Romer [1986, 1990] czy G.M. Grossman [Grossman, 
Helpman 1991]. Obecnie używany termin: gospodarka oparta na wiedzy został zde-
finiowany przez OECD jako gospodarka, która opiera się na produkcji, dystrybucji 
oraz wykorzystaniu wiedzy i informacji [The knowledge… 1996]. Wydaje się, że 
wraz z rozwojem takiej gospodarki powinien również rozwijać się międzynarodowy 
handel jej materialnymi wytworami, tj. produktami high-tech, których udział w han-
dlu światowym powinien rosnąć. Można przypuszczać, że w taki kierunek rozwoju 
wpisują się także kraje Azji Wschodniej.

Celem artykułu jest zaprezentowanie głównych tendencji w światowym handlu 
dobrami zaawansowanymi technologicznie, a na tym tle analiza zmian w pozycji 
rozwijających się państw Azji Wschodniej w latach 1999-2013. W pracy wykorzy-
stano oficjalne dane pochodzące z bazy danych handlowych UN Comtrade oraz Biu-
ra Handlu Zagranicznego Tajwanu (ponieważ ze względów politycznych w bazie 
UN Comtrade nie są publikowane dane dotyczące Tajwanu, zostały one uzupełnione 
na podstawie oficjalnych danych Biura Statystycznego Tajwanu). Wyodrębniony 
przez UNCTAD region Azji Wschodniej obejmuje: Chiny, Tajwan, Makao, Hong-
kong, Mongolię, Koreę Południową i Koreę Północną. W obliczeniach odnoszących 
się do handlu produktami high-tech uwzględniono cztery państwa regionu: Chiny, 
Koreę Południową, Tajwan i Hongkong, ponieważ na nie przypada prawie cały han-
del tego obszaru, a dodatkowo w przypadku pozostałych państw brak jest pełnych, 
porównywalnych danych.

W obliczeniach wartości eksportu oraz importu produktów high-tech posłużono 
się listą dóbr zaawansowanych technologicznie, opracowaną i opublikowaną przez 
OECD według wersji z 2008 r. [Working 2008]. Konieczne w tym przypadku było 
wykorzystanie odpowiednich kluczy powiązań pomiędzy klasyfikacjami wyrobów: 
SITC oraz HS dla badanych lat [Complete HS and SITC conversion…].
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2. Rozwój handlu krajów Azji Wschodniej

W latach 1999-2013 wartość produktów eksportowanych i importowanych przez 
kraje Azji Wschodniej wzrosła pięciokrotnie (zob. tab. 1). W 1999 r. wartość  
eksportu tych krajów wynosiła 1,7 bln USD, natomiast w 2013 r. osiągnęła ponad 
8,4 bln USD. Przeciętnie rosła ona o 13,2% rocznie, podczas gdy tempo wzrostu 
światowego eksportu wynosiło w tym czasie średnio ok. 9% rocznie, a eksportu 
krajów rozwiniętych zaledwie 6,5% rocznie [obliczenia własne na podstawie:  
UNCTAD]. Wartość produktów importowanych przez kraje Azji Wschodniej wzros- 
ła w badanym okresie z 1,6 bln USD do prawie 8 bln USD. Przeciętnie rosła ona  
w tempie 13,4% rocznie, przy czym średnie tempo wzrostu światowego importu 
wynosiło w tym czasie ok. 8,7% rocznie, a w krajach rozwiniętych 6,6% rocznie 
[obliczenia własne na podstawie: UNCTAD].

Tabela 1. Wartość handlu krajów Azji Wschodniej w latach 1999-2013 (w mld USD)

Grupy krajów
1999 2005 2013 1999 2005 2013

eksport import

Kraje rozwijające się 1 671,7 3 807,2 8 432,9 1 596,3 3 423,6 7 981,1
Azja Wschodnia, w tym: 639,9 1 541,8 3 618,8 581,4 1 412,4 3 379,1
Chiny 194,9 762,0 2 209,0 165,8 660,0 1 950,0
Hongkong 174,4 292,2 535,5 180,7 300,2 622,3
Makao 2,2 2,5 1,1 2,0 4,5 10,3
Tajwan 123,6 198,4 305,4 111,4 182,6 269,9
Korea Północna 0,6 1,3 3,8 1,2 2,7 4,7
Korea Południowa 143,7 284,4 559,6 119,8 261,2 515,6
Mongolia 0,5 1,1 4,3 0,5 1,2 6,4
Świat 5 723,3 10 501,7 18 817,7 5 857,6 10 777,0 18 797,8

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UNCTAD].

Najważniejszymi uczestnikami handlu międzynarodowego w tym regionie są 
Chiny, Hongkong, Tajwan oraz Korea Południowa. Wartość ich eksportu łącznie 
wynosiła w 1999 r. 636,6 mld USD, a w 2013 r. 3,6 bln USD. Z kolei towary przy-
wiezione z zagranicy przez Chiny, Koreę Południową, Tajwan i Hongkong miały  
w 1999 r. łączną wartość 577,7 mld USD, a w 2013 r. ponad 3,3 bln USD. Oznacza 
to, że 99% handlu tego regionu skupia się w czterech wymienionych państwach.

Głównymi uczestnikami współczesnego handlu światowego są kraje rozwinięte 
oraz rozwijające się, przy czym przewaga krajów rozwiniętych nad rozwijającymi 
się, widoczna jeszcze w 1999 r., pod koniec badanego okresu była wyraźnie mniej-
sza (zob. tab. 2).
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Tabela 2. Udział krajów Azji Wschodniej w handlu światowym w latach 1999-2013 (w %)

Grupy krajów
1999 2005 2013 1999 2005 2013

eksport import
Kraje rozwinięte 68,9 60,4 50,9 71,4 66,0 54,3
Kraje rozwijające się 29,2 36,3 44,8 27,3 31,8 42,5
Azja Wschodnia, w tym: 11,2 14,7 19,2 9,9 13,1 18,0
Chiny 3,4 7,3 11,7 2,8 6,1 10,4
Hongkong 3,0 2,8 2,8 3,1 2,8 3,3
Makao 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,1
Tajwan 2,2 1,9 1,6 1,9 1,7 1,4
Korea Północna 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Korea Południowa 2,5 2,7 3,0 2,0 2,4 2,7
Mongolia 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Świat 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Źródło: [UNCTAD].

W 1999 r. kraje rozwinięte dostarczały na rynek światowy prawie 70% dóbr,  
a kupowały na nim ponad 71% produktów. Wszystkie kraje rozwijające się ekspor-
towały wtedy ok. 29% towarów oraz były odbiorcami 27% z nich. W 2013 r. udział 
krajów rozwiniętych w światowym eksporcie wynosił 51%, a w światowym impor-
cie 54%. Z kolei udział krajów rozwijających się w międzynarodowych obrotach 
towarowych wzrósł w badanym okresie i w 2013 r. sięgał 45% w eksporcie oraz 43% 
w imporcie.

Warto w tym miejscu zwrócić uwagę, że w analizowanych latach znaczenie kra-
jów Azji Wschodniej w światowym handlu towarowym wzrosło. Ich udział w eks-
porcie wzrósł z 11,2% do 19,2%, a w imporcie z 10% do 18%. Był to skutek dyna-
micznego wzrostu gospodarczego Chin, których udział w światowym handlu 
zwiększył się z ok. 3% w 1999 r. do ok. 11% w 2013 r. W ciągu badanego okresu 
Chiny awansowały z 9. na 1. miejsce na liście światowych eksporterów oraz na 2.  
na liście światowych importerów [International... 2000, 2014].

3. Handel krajów Azji Wschodniej produktami high-tech 

Ze względu na udział w handlu światowym w kolejnych częściach pracy poddano 
analizie handel czterech głównych krajów Azji Wschodniej (Chin, Korei Południo-
wej, Hongkongu oraz Tajwanu). W latach 1999-2013 wartość światowego handlu 
produktami high-tech wzrosła niemal trzykrotnie, z 1,1 bln USD do ok. 3 bln USD. 
Oznacza to, że wartość tych obrotów rosła przeciętnie o ok. 8% rocznie. 

Dane zamieszczone w tabeli 3. pokazują, że pomiędzy 1999 a 2013 rokiem war-
tość eksportu produktów zaawansowanych technologicznie z krajów Azji Wschod-
niej wzrosła 9,5-krotnie: ze 137 mld USD do 1,2 bln USD, a wartość ich importu 
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wzrosła 7,5-krotnie: ze 125 mld USD do 953 mld USD. Przeciętne roczne tempo 
wzrostu eksportu produktów high-tech w krajach Azji Wschodniej wynosiło w tym 
okresie ok. 16,6%, a tempo wzrostu ich importu do tego regionu wynosiło przecięt-
nie 15,6% rocznie. Najwyższe było w Chinach. W przypadku eksportu przekraczało 
24% rocznie, a w przypadku importu 21% rocznie [obliczenia własne na podstawie: 
UN Comtrade]. W 1999 r. wartość eksportowanych przez Chiny dóbr high-tech wy-
nosiła 31 mld USD, a w 2013 r. była ponad 20-krotnie wyższa, osiągając 650 mld 
USD. Z kolei wartość importowanych przez Chiny produktów zaawansowanych 
technologicznie wzrosła z 34,5 mld USD do 543 mld USD, tj. 16-krotnie.

W 1999 r. produkty high-tech stanowiły ok. 19% wszystkich dóbr, które były 
przedmiotem handlu międzynarodowego. W 2013 r. ich udział był mniejszy: spadł 
do 16-17% (tab. 4).

Tabela 4. Udział produktów high-tech w handlu krajów Azji Wschodniej w 1999 i 2013 r. (w %)

Grupy krajów

1999 2013 1999 2013

eksport import

produkty high-tech
Azja Wschodnia* 21,6 32,6 21,8 28,4
Chiny 16,0 29,5 20,8 27,8
Hongkong 20,9 45,0 23,8 42,6
Tajwan 36,3 44,3 27,6 23,3
Korea Południowa 17,8 26,9 14,7 16,0
Świat 18,7 16,4 18,9 17,0

* Jak w tab. 3.

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UN Comtrade].

Tabela 3. Wartość handlu krajów Azji Wschodniej produktami high-tech w 1999 i 2013 r. (w mld USD)

Grupy krajów
1999 2013 1999 2013 1999 2013

eksport import saldo
produkty high-tech

Azja Wschodnia* 137,2 1 178,3 125,6 953,1 11,6 225,2
Chiny 31,2 651,3 34,5 542,8 –3,3 108,5
Hongkong 36,5 241,0 42,9 264,8 –6,5 –23,8
Tajwan 44,1 135,3 30,5 62,8 13,6 72,4
Korea Południowa 25,5 150,7 17,6 82,6 7,9 68,1
Świat 1 074,1 2 994,5 1 053,2 3 099,5 x x

* Do Azji Wschodniej zostały zaliczone Chiny, Hongkong, Tajwan i Korea Południowa. Pominięto 
Koreę Północną, Makao i Mongolię ze względu na niewielki udział w handlu światowym oraz brak 
danych.

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UN Comtrade].
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Inaczej kształtowała się sytuacja w handlu krajów Azji Wschodniej. W tym re-
gionie w analizowanym okresie udział produktów high-tech w ogólnej wymianie 
wzrósł: w przypadku eksportu z 21,6% do 32,6%, w przypadku importu z 21,8% do 
28,4%. Warto zauważyć, że w 2013 r. ok. 45% wszystkich dóbr eksportowanych 
przez Tajwan i Hongkong stanowiły produkty zaawansowane technologicznie.

4. Udział krajów Azji Wschodniej  
w światowym handlu produktami high-tech

Badane kraje Azji Wschodniej były w analizowanym okresie ważnymi uczestnikami 
międzynarodowego handlu produktami high-tech. W 1999 r. dostarczyły na rynek 
światowy ok. 13% tych dóbr, a kupiły ok. 12% z nich. W 2013 r. ich w światowym 
eksporcie produktów zaawansowanych technologicznie wynosił już niemal 40%,  
a w ich światowym imporcie ok. 31%.

Tabela 5. Udział krajów Azji Wschodniej w światowym handlu produktami high-tech  
w 1999 i 2013 r. (w %)

Grupy krajów
1999 2013 1999 2013

eksport import
produkty high-tech

Azja Wschodnia* 12,8 39,3 11,9 30,7
Chiny 2,9 21,8 3,3 17,5
Hongkong 3,4 8,0 4,1 8,5
Tajwan 4,1 4,5 2,9 2,0
Korea Południowa 2,4 5,0 1,7 2,7
Świat 100,0 100,0 100,0 100,0

* Jak w tab. 3.

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UN Comtrade].

Dane zaprezentowane w tabeli 5. wskazują na bardzo wyraźną zmianę pozycji 
Chin jako eksporterów oraz importerów produktów high-tech. O ile w 1999 r. ich 
udział w światowym eksporcie tych dóbr wynosił niecałe 3% (większy był wtedy 
udział Tajwanu i Hongkongu), o tyle w 2013 r. prawie 22% produktów high-tech 
eksportowanych w skali świata przypadało na Chiny. Podobnie wyraźny postęp 
można zaobserwować po stronie importu. W 1999 r. do Chin trafiło 3,3% światowego 
importu produktów zaawansowanych technologicznie (mniej niż do Hongkongu), ale 
w 2013 r. do tego kraju przywieziono 17,5% wszystkich importowanych w skali 
świata dóbr high-tech. Warto przy tym zauważyć, że udział Chin w światowym eks-
porcie produktów zaawansowanych technologicznie był w 2013 r. wyższy niż udział 
Stanów Zjednoczonych (8,2%) i porównywalny z 27 krajami Unii Europejskiej 
(25,2%) [obliczenia własne na podstawie: UN Comtrade].
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5. Struktura handlu krajów Azji Wschodniej  
według rodzajów produktów high-tech

W światowym eksporcie produktów high-tech w 1999 r. dominowały komputery, 
zautomatyzowany sprzęt biurowy, elektronika oraz sprzęt telekomunikacyjny. Było 
to łącznie blisko 70% dóbr high-tech. Kolejne 10% stanowiły dobra związane  
z przemysłem lotniczym i kosmonautyką. W 2013 r. prawie połowę eksportowanych 
w skali świata produktów zaawansowanych technologicznie stanowiła elektronika 
oraz sprzęt telekomunikacyjny, ok. 17% komputery i 12% aparatura badawcza (in-
strumenty naukowe). Dokładniejsze dane zamieszczono w tabeli 6.

Struktura eksportowanych przez kraje Azji Wschodniej dóbr high-tech nie różni-
ła się znacząco od struktury ich światowego eksportu. W 1999 r. ok. 42% tych pro-
duktów to była elektronika i sprzęt telekomunikacyjny, a ok. 43% komputery  
i zautomatyzowany sprzęt biurowy. Łącznie było to 85% eksportowanych przez ten 
region dóbr high-tech. Sytuacja wyglądała podobnie we wszystkich czterech bada-
nych krajach. W 2013 r. zdecydowanie największą częścią produktów zaawansowa-
nych technologicznie, eksportowanych przez kraje Azji Wschodniej, była elektroni-
ka i sprzęt telekomunikacyjny. Ich udział w eksporcie dóbr high-tech całego regionu 
wynosił prawie 61%, natomiast udział w eksporcie poszczególnych krajów mieścił 
się w granicach od 53% (Chiny) do 73% (Hongkong). W 2013 r. w eksporcie pro-
duktów high-tech Chin i Hongkongu istotną część stanowiły również komputery 
(32% w Chinach, 17% w Hongkongu), a wśród dóbr zaawansowanych technologicz-
nie sprzedawanych za granicę przez Koreę Południową i Tajwan ważną pozycję miał 
sprzęt badawczy (21% w Korei Południowej, 14,5% na Tajwanie).

Struktura światowego importu produktów high-tech jest zbliżona do struktury 
ich eksportu. W badanych latach dominowały wśród nich: elektronika, komputery 
oraz sprzęt telekomunikacyjny. Podobnie kształtowała się sytuacja w krajach Azji 
Wschodniej. Państwa tego regionu importowały w badanych latach głównie elektro-
nikę oraz sprzęt telekomunikacyjny (ok. 40-50% dóbr high w 1999 r. i ok. 60-70% 
w 2013 r.). Jednak w odróżnieniu od światowego importu produktów high-tech, w 
2013 r. w krajach Azji Wschodniej na drugim miejscu znalazły się nie komputery 
lecz aparatura badawcza. W 2013 r. ok. 13% przywożonych do tych państw dóbr 
high-tech stanowił właśnie sprzęt badawczy (aparatura naukowa). W poszczegól-
nych krajach ten odsetek był zróżnicowany: 16,6% w przypadku Chin, 14,1% Korei 
Południowej, 11,3% Tajwanu oraz 4,8% Hongkongu. W tym ostatnim kraju struktu-
ra importowanych przez niego produktów high-tech różniła się od struktury tych 
produktów importowanych przez pozostałe państwa regionu, ponieważ na pierw-
szym miejscu znalazł się sprzęt telekomunikacyjny oraz elektronika, na drugim 
komputery i zautomatyzowany sprzęt biurowy, a dopiero na trzecim instrumenty 
naukowe.

W celu uzupełnienia analizy w tabeli 7. zamieszczono dodatkowe dane, pokazu-
jące udział państw Azji Wschodniej w światowym handlu produktami high-tech we-
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Tabela 6. Struktura handlu produktami high-tech krajów Azji Wschodniej według rodzajów  
w 1999 i 2013 r. (w %)

Lata Grupy produktów Świat Azja 
Wschodnia Chiny Korea 

Południowa Tajwan Hongkong

Eksport

19
99

Lotnictwo i kosmonautyka 10,4 0,7 1,0 1,4 0,0 0,7
Komputery i sprzęt biurowy 31,3 42,9 40,1 41,4 54,4 32,6
Elektronika, telekomunikacja 36,8 41,4 36,9 39,7 38,0 50,5
Farmaceutyki 3,5 1,0 2,7 0,8 0,0 1,0
Instrumenty naukowe 8,7 7,9 7,9 11,6 4,0 10,0
Sprzęt elektryczny 3,4 2,9 4,7 1,8 1,9 3,3
Chemikalia 2,8 2,4 6,4 1,6 1,1 1,3
Sprzęt nieelektryczny 2,7 0,7 0,5 1,3 0,6 0,7
Uzbrojenie 0,6 0,1 0,1 0,3 0,0 0,0

20
13

Lotnictwo i kosmonautyka 6,5 0,7 0,4 0,7 0,3 1,6
Komputery i sprzęt biurowy 16,8 22,5 31,7 5,9 6,3 17,2
Elektronika, telekomunikacja 48,7 60,8 53,3 63,5 71,6 73,2
Farmaceutyki 6,9 0,6 0,9 0,6 0,1 0,1
Instrumenty naukowe 12,4 10,1 8,6 21,3 14,5 4,6
Sprzęt elektryczny 2,9 3,2 2,7 4,7 4,3 3,0
Chemikalia 2,9 1,6 2,0 1,9 1,7 0,2
Sprzęt nieelektryczny 2,5 0,5 0,4 1,0 1,3 0,1
Uzbrojenie 0,4 0,1 0,0 0,3 0,0 0,0

Import

19
99

Lotnictwo i kosmonautyka 8,2 4,4 7,7 2,8 3,3 3,2
Komputery i sprzęt biurowy 31,5 25,8 20,6 23,3 27,9 29,7
Elektronika, telekomunikacja 38,3 48,8 51,8 39,2 45,1 53,0
Farmaceutyki 3,6 1,0 0,9 2,1 0,7 0,8
Instrumenty naukowe 8,8 10,3 8,2 16,3 12,6 7,9
Sprzęt elektryczny 3,4 4,6 4,8 5,2 5,5 3,6
Chemikalia 3,1 2,3 2,6 5,2 2,0 1,2
Sprzęt nieelektryczny 2,6 2,3 3,6 3,0 2,8 0,6
Uzbrojenie 0,4 0,4 0,0 2,9 0,0 0,0

20
13

Lotnictwo i kosmonautyka 7,0 3,8 4,6 3,5 1,1 2,9
Komputery i sprzęt biurowy 16,1 11,0 8,9 8,6 7,3 16,9
Elektronika, telekomunikacja 50,9 65,9 63,2 59,0 71,0 72,3
Farmaceutyki 6,7 1,1 1,4 2,2 1,1 0,2
Instrumenty naukowe 10,9 12,8 16,6 14,1 11,3 4,8
Sprzęt elektryczny 2,7 3,0 2,9 5,4 3,6 2,5
Chemikalia 3,0 1,3 1,2 3,8 3,0 0,2
Sprzęt nieelektryczny 2,2 1,1 1,3 3,1 1,7 0,2
Uzbrojenie 0,3 0,0 0,0 0,4 0,0 0,0

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UN Comtrade].
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Tabela 7. Udział krajów Azji Wschodniej w światowym handlu produktów high-tech według rodzajów 
w 1999 i 2013 r. (w %)

Lata Grupy produktów Azja  
Wschodnia Chiny Korea  

Południowa Tajwan Hongkong

Eksport

19
99

Lotnictwo i kosmonautyka 0,8 0,3 0,3 0,0 0,2
Komputery i sprzęt biurowy 17,4 3,7 3,1 7,1 3,5
Elektronika, telekomunikacja 14,3 2,9 2,6 4,2 4,6
Farmaceutyki 3,8 2,2 0,6 0,0 0,9
Instrumenty naukowe 11,6 2,6 3,2 1,9 3,9
Sprzęt elektryczny 10,8 4,0 1,3 2,3 3,3
Chemikalia 11,0 6,5 1,3 1,6 1,5
Sprzęt nieelektryczny 3,5 0,5 1,2 1,0 0,9
Uzbrojenie 1,6 0,3 1,2 0,2 0,0

20
13

Lotnictwo i kosmonautyka 4,0 1,3 0,6 0,2 1,9
Komputery i sprzęt biurowy 52,9 41,1 1,8 1,7 8,3
Elektronika, telekomunikacja 49,1 23,8 6,6 6,6 12,1
Farmaceutyki 3,6 3,0 0,4 0,1 0,1
Instrumenty naukowe 31,9 15,0 8,7 5,3 3,0
Sprzęt elektryczny 42,6 20,0 7,9 6,5 8,1
Chemikalia 21,4 14,9 3,3 2,7 0,6
Sprzęt nieelektryczny 8,2 3,2 2,0 2,4 0,5
Uzbrojenie 5,1 1,2 3,6 0,3 0,0

Import

19
99

Lotnictwo i kosmonautyka 6,4 3,0 0,6 1,2 1,6
Komputery i sprzęt biurowy 9,7 2,1 1,2 2,6 3,8
Elektronika, telekomunikacja 15,1 4,4 1,7 3,4 5,6
Farmaceutyki 3,3 0,8 1,0 0,6 0,9
Instrumenty naukowe 14,0 3,0 3,1 4,2 3,6
Sprzęt elektryczny 16,3 4,6 2,6 4,7 4,4
Chemikalia 8,8 2,7 2,8 1,9 1,5
Sprzęt nieelektryczny 10,3 4,4 1,9 3,0 0,9
Uzbrojenie 11,7 0,0 11,5 0,1 0,1

20
13

Lotnictwo i kosmonautyka 16,6 11,4 1,3 0,3 3,5
Komputery i sprzęt biurowy 20,9 9,6 1,4 0,9 9,0
Elektronika, telekomunikacja 39,8 21,8 3,1 2,8 12,1
Farmaceutyki 5,1 3,7 0,9 0,3 0,2
Instrumenty naukowe 35,8 26,6 3,4 2,1 3,8
Sprzęt elektryczny 34,7 18,6 5,3 2,7 8,1
Chemikalia 12,9 7,0 3,4 2,0 0,5
Sprzęt nieelektryczny 16,1 10,2 3,7 1,6 0,6
Uzbrojenie 3,4 0,0 3,2 0,1 0,0

Źródło: obliczenia własne na podstawie [UN Comtrade].
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dług ich rodzajów. Wynika z nich, że w 1999 r. kraje tego regionu dostarczyły na 
rynek światowy ok. 17% wszystkich komputerów i zautomatyzowanego sprzętu biu-
rowego, ok. 14% elektroniki i sprzętu telekomunikacyjnego oraz po ok. 11% apara-
tury badawczej, chemikaliów i sprzętu elektrycznego. W ciągu kolejnych 14 lat wi-
doczna stała się specjalizacja badanych krajów w produkcji i eksporcie niektórych 
rodzajów dóbr high-tech. W 2013 r. ich udział w światowym eksporcie komputerów 
i zautomatyzowanego sprzętu biurowego osiągnął prawie 53%, a w eksporcie elek-
troniki i sprzętu telekomunikacyjnego wynosił niemal 50%. Pochodziło z nich także 
43% sprzętu elektrycznego i ok. 32% aparatury badawczej, eksportowanych w skali 
świata. Głównym dostawcą wspomnianych produktów wśród badanych państw były 
Chiny, które w 2013 r. dostarczyły na rynek światowy ponad 40% wszystkich kom-
puterów i zautomatyzowanego sprzętu biurowego oraz 24% elektroniki i sprzętu 
telekomunikacyjnego.

Kraje Azji Wschodniej są również ważnym rynkiem zbytu dla dóbr high-tech.  
W 1999 r. trafiło do nich po ok. 15% światowego importu elektroniki i sprzętu tele-
komunikacyjnego, aparatury badawczej oraz sprzętu elektrycznego, po ok. 10% 
komputerów oraz sprzętu nieelektrycznego, a także prawie 12% broni i sprzętu woj-
skowego. Po upływie 14 lat udział państw Azji Wschodniej w światowym imporcie 
większości rodzajów dóbr high-tech był dwukrotnie wyższy. W 2013 r. trafiło  
do nich z rynku światowego prawie 40% elektroniki i sprzętu komunikacyjnego, po 
ok. 35% instrumentów naukowych oraz sprzętu elektrycznego, 20% komputerów  
i zautomatyzowanego sprzętu biurowego oraz po ok. 16% produktów związanych  
z lotnictwem i kosmonautyką oraz sprzętu nieelektrycznego. I tu, podobnie jak  
w przypadku eksportu, głównym odbiorcą produktów zaawansowanych technolo-
gicznie były Chiny, kupiły bowiem wtedy prawie jedną czwartą elektroniki i sprzętu 
telekomunikacyjnego oraz prawie 27% instrumentów naukowych, jakie były  
w przedmiotem importu światowego w 2013 r.

6. Podsumowanie

Przegląd danych zamieszczonych w tekście pozwala zauważyć, że kraje Azji 
Wschodniej stały się w ciągu badanych 14 lat ważnymi uczestnikami handlu świato-
wego. Tempo wzrostu ich obrotów towarowych wynosiło przeciętnie ok. 13%, pod-
czas gdy tempo wzrostu handlu krajów rozwiniętych było dwukrotnie niższe i wy-
nosiło średnio ok. 6,5% rocznie. Nic zatem dziwnego, że udział państw rozwiniętych 
w światowych obrotach towarowych zmniejszył się z 70% w 1999 r. do ok. 50%  
w 2013 r., a udział wszystkich krajów rozwijających się wzrósł z ok. 30% do  
ok. 45%. W 2013 r. tylko kraje Azji Wschodniej dostarczyły na światowy rynek  
ok. 19% towarów, a kupiły na nim ok. 18% dóbr. Większość towarów eksportowa-
nych oraz importowanych przez ten region została sprzedana oraz kupiona przez 
Chiny, które w 2013 r. były największym eksporterem świata.
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We współczesnej gospodarce opartej na wiedzy niezmiernie ważną częścią hand- 
lu są produkty zaawansowane technologicznie. Obliczenia wskazują, że wbrew 
oczekiwaniom autorki ich udział w ogólnym handlu światowym nie wzrósł, lecz się 
zmniejszył: z ok. 19% do 17%. Nie dotyczy to jednak krajów Azji Wschodniej,  
w tym bowiem regionie udział produktów high-tech w obrotach handlowych wzrósł 
z ok. 22% do 33% w eksporcie i 28% w imporcie.

Interesujących informacji dostarcza również analiza udziału badanych państw  
w światowym eksporcie i imporcie produktów zaawansowanych technologicznie.  
W 1999 r. ich udział w światowym eksporcie dóbr high-tech wynosił ok. 12%, pod-
czas gdy udział Japonii wynosił 10%, Stanów Zjednoczonych 20%, a państw UE-27 
34%. W 2013 r. już 40% eksportowanych produktów high-tech pochodziło z Azji 
Wschodniej, a udział Japonii w tym eksporcie spadł do niespełna 4%, Stanów Zjed-
noczonych do 8%, a UE-27 do 25% [obliczenia własne na podstawie: UN Comtra-
de]. Udział Chin w światowym obrocie produktami zaawansowanymi technologicz-
nie, wynoszący 21,8%, był niemal trzykrotnie wyższy niż USA, siedmiokrotnie 
wyższy niż Japonii i niewiele niższy niż 27 krajów członkowskich Unii Europejskiej 
łącznie.

Wydaje się, że państwa Azji Wschodniej wykazują specjalizację w produkcji  
i eksporcie dóbr high-tech. W badanych latach zdecydowanie dominował w nich 
sprzęt telekomunikacyjny oraz elektronika. W 1999 r. ok. 17,5% wszystkich kompu-
terów oraz 14% elektroniki i sprzętu telekomunikacyjnego sprzedanego na rynku 
światowym pochodziło z krajów Azji Wschodniej. W 2013 r. dostarczyły one już 
53% komputerów na rynek światowy oraz 50% elektroniki i sprzętu telekomunika-
cyjnego (przy czym ponad 40% wszystkich maszyn do automatycznego przetwarza-
nia danych oraz niemal jedną czwartą elektroniki i produktów związanych z teleko-
munikacją pochodziło z jednego kraju – Chiny).

Analiza danych i wyniki obliczeń zamieszczone w tekście pozwalają wniosko-
wać, że kraje Azji Wschodniej z powodzeniem konkurują z państwami rozwinięty-
mi, stopniowo wypierając je ze światowego rynku niektórych produktów high-tech, 
to jest tych, od których zależy rozwój społeczeństwa informacyjnego (telekomuni-
kacja, elektronika, sprzęt do automatycznego przetwarzania danych) [obliczenia 
własne na podstawie: UN Comtrade].
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