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HANDEL PRODUKTAMI ICT –  
POLSKA NA TLE ŚWIATA
TRADE IN ICT GOODS –  
POLAND IN COMPARISON TO THE WORLD
DOI: 10.15611/pn.2015.401.10

Streszczenie: Celem artykułu jest zaprezentowanie tendencji w polskim handlu zagranicz-
nym produktami ICT na tle międzynarodowych obrotów tymi dobrami. W pracy zebrano 
dane pokazujące zmiany wartości, tempo wzrostu oraz strukturę rodzajową tej wymiany,  
a także udział Polski w światowym handlu dobrami ICT w latach 2000–2013. Do obliczeń 
wykorzystano dane UNCTAD oraz GUS. Wyniki pozwalają zauważyć, że wartość handlu 
zagranicznego produktami ICT w Polsce rośnie, a tempo tego wzrostu znacznie przewyższa 
światowe tempo wzrostu obrotów tymi produktami. Udział produktów ICT w międzynaro-
dowej wymianie towarowej w badanym czasie zmalał z około 16% do 11%, natomiast ich 
udział w polskim handlu wzrósł z 4% do niemal 7% w eksporcie, ale zmalał z 9,3% do 8,6% 
w imporcie. Przedmiotem zagranicznej wymiany w badanej grupie dóbr w Polsce, podobnie 
jak w ogólnym handlu światowym, są głównie: komputery i sprzęt do nich, elektronika domo-
wa (telewizory, kamery, monitory) oraz części do nich. Pozycja Polski na międzynarodowym 
rynku dóbr ICT jest raczej słaba, ponieważ udział naszego kraju w światowym eksporcie oraz 
imporcie tych produktów nie przekraczał w badanym okresie 1%.

Słowa kluczowe: handel międzynarodowy, produkty ICT.

Summary: The purpose of this article is the presentation of the main trends in the Polish 
foreign trade of ICT goods against a backdrop of the world trade in these products. The value, 
the rate of growth and the share of Poland in this trade have been presented in comparison to 
the other groups of countries. The analysis covers the years 2000-2013. In the calculations 
the data of UNCTAD and CSO have been used. The results indicate that the value of Polish 
trade in ICT goods was increasing faster than the total world trade value of these products. 
The share of ICT goods in the international trade decreased in the researched period from 
16% to 11%, but their share in Polish exports increased from 4% to 7% and it decresead 
from 9,3% to 8,6% in imports. The main objects of this trade in Poland, as in the world trade, 
were: computers and peripheral equipment, electronic goods for consumers (tv sets, cameras, 
monitors) and the parts for this equipment. The share of Poland in the international trade of 
the ICT goods did not exceed in the reserched period by 1%.

Keywords: international trade, ICT goods.
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1. Wstęp

Współczesna gospodarka jest bardzo często określana jako gospodarka oparta na 
wiedzy [Koźmiński 2001; Kukliński (red.) 2001; Welfe (red.) 2009; Dworak 2012; 
www 2]. Jest to taka gospodarka, w której dominują produkty i usługi o wartości 
rynkowej zależnej w zdecydowanym zakresie od wiedzy, a nie zasobów material-
nych [www 3]. Jej nośnikiem jest przemysł wysokiej techniki, a oprócz niego dodat-
kowo: usługi społeczeństwa informacyjnego oraz usługi nasycone wiedzą i eduka-
cją. Jednym z filarów, a zarazem warunków jej rozwoju jest rozpowszechnianie 
technologii informacyjnych i telekomunikacyjnych (ICT – Information and Com-
munication Technology). OECD we współpracy z ITU – wyspecjalizowaną agendą 
ONZ zajmującą się tematyką ICT – opracowało zbiór mierników służących do okre-
ślenia stopnia zaawansowania rozwoju społeczeństwa informacyjnego. Lista tych 
mierników została po raz pierwszy opublikowana w 2005 roku [Core… 2005; Wor-
king Party 2005], a następnie była aktualizowana w 2010 roku [Core… 2010; OECD 
Guide… 2009; 2011]. Lista OECD obejmuje 15 mierników, a jednym z obszarów 
podlegających ocenie jest handel zagraniczny produktami ICT [List… 2013].

Celem artykułu jest zaprezentowanie wartości, tempa wzrostu oraz kierunków 
geograficznych międzynarodowych obrotów dobrami ICT. W tekście zamieszczono 
również dane prezentujące strukturę tego handlu według rodzajów produktów ICT. 
Na tym tle zaprezentowana została sytuacja w handlu zagranicznym Polski dobrami 
ICT, jego struktura rodzajowa oraz udział Polski w światowym eksporcie i imporcie 
produktów związanych z komunikacją i technologiami informacyjnymi.

Wykorzystano w tym celu dane UNCTAD z lat 2000–2013 oraz częściowo tak-
że dane pochodzące z bazy danych GUS.

2. Rozwój światowego handlu produktami ICT

W latach 2000–2013 wartość światowego eksportu produktów ICT wzrosła niemal 
dwukrotnie, z poziomu niecałego 1 bln USD do 1,9 bln USD. Szczegółowe dane, 
zaprezentowane w tabeli 1, pokazują, że w tym czasie najbardziej wzrosła wartość 
dóbr ICT eksportowanych przez kraje rozwijające się. W 2000 roku wynosiła ona 
ok. 430 mld USD, ale w 2013 roku była trzykrotnie wyższa i osiągnęła niemal 1,4 bln 
USD. Tendencja wzrostowa była charakterystyczna również dla krajów znajdują-
cych się w trakcie transformacji gospodarczej1. Wartość ich eksportu w tej grupie 
dóbr wzrosła czterokrotnie: z niecałego 1 mld USD do 3,6 mld USD.

Z kolei w przypadku krajów rozwiniętych można zaobserwować odwrotną ten-
dencję. Wartość eksportowanych przez nie produktów ICT zmalała z 570 mld USD 
w 2000 roku do 520 mld USD w 2013 roku. Około połowy eksportu produktów 

1 UNCTAD zalicza do tej grupy: Albanię, Armenię, Azerbejdżan, Białoruś, Bośnię i Hercego-
winę, Chorwację, Gruzję, Kazachstan, Kirgistan, Czarnogórę, Mołdawię, Rosję, Serbię, Tadżykistan, 
Macedonię, Turkmenistan, Ukrainę i Uzbekistan (według bazy danych unctadstat [www 1]).
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ICT w tej grupie państw pochodziło w badanym okresie z państw Unii Europej-
skiej2.  Najpierw, w latach 2000–2006, ich wartość rosła, osiągając w 2006 roku  
ok. 400 mld USD, ale w kolejnym okresie zmalała i w 2013 roku wynosiła ok.  
290 mld USD (była to wartość porównywalna z 2000 rokiem, kiedy wartość ekspor-
towanych przez UE produktów ICT wynosiła ok. 270 mld USD).

Tabela 1. Wartość handlu światowego produktami ICT według grup krajów w latach 2000–2013  
(w mld USD)

Grupa krajów 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2013
Eksport

Świat 998,8 896,5 1 230,2 1 580,0 1 637,5 1 722,0 1 800,2 1 921,6
Kraje rozwijające się 429,2 435,2 662,2 902,0 1 013,8 1 159,7 1 273,9 1 398,0
Kraje transformacji 0,9 0,7 1,3 1,5 2,2 2,1 3,6 3,6
Kraje rozwinięte 568,7 460,5 566,6 676,5 621,5 560,2 522,6 520,0
W tym:

UE-28
273,2 249,0 317,3 409,4 363,4 318,6 294,5 293,4

Polska 1,3 2,0 2,8 5,5 11,9 15,1 12,6 13,6
Import

Świat 1 026,0 926,3 1 294,5 1 638,1 1 758,2 1 879,9 1 950,5 2 095,2
Kraje rozwijające się 366,8 372,6 552,2 745,4 832,7 947,9 1 048,3 1 169,4
Kraje transformacji 3,0 5,2 9,3 18,2 28,8 27,0 34,1 31,5
Kraje rozwinięte 656,1 548,5 733,0 874,5 896,7 904,9 868,1 894,3
W tym:

UE-28
322,9 281,3 398,6 483,5 499,0 472,1 421,7 420,5

Polska 4,5 4,5 6,7 10,9 17,1 17,1 15,7 17,4

Źródło: [www 4].

W Polsce tendencje związane z eksportem dóbr ICT były raczej zbliżone do 
grupy krajów rozwijających się niż krajów rozwiniętych (do których jest formalnie 
zaliczana w statystykach UNCTAD). W 2000 roku wartość produktów ICT, które 
zostały wyeksportowane z Polski, wynosiła ok. 1,3 mld USD 1 i do 2010 roku stop-
niowo wzrastała do poziomu ponad 15 mld USD. Następnie ich wartość nieco się 
zmniejszyła, osiągając w 2012 roku poziom 12,6 mld USD i 13,6 mld USD w 2013 
roku.

W badanym czasie rosła także wartość importu dóbr ICT. Dotyczyło to wszyst-
kich grup krajów, jednak nie w tym samym stopniu. Wartość produktów ICT im-
portowanych przez kraje rozwijające się wzrosła niemal trzykrotnie: z ok. 370 mld 
USD do ok. 1,2 bln USD. W przypadku krajów znajdujących się w transforma-
cji gospodarczej był to dziesięciokrotny wzrost: z 3 mld USD do 31,5 mld USD,  
a w krajach rozwiniętych wzrost o ok. 30%.

W tym samym okresie wzrosła także wartość produktów ICT importowanych 
przez Polskę. W 2000 roku wynosiła ona ok. 4,5 mld USD, a do 2010 roku stopniowo 

2 Dla uzyskania porównywalnych danych przyjęto skład UE-27.
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wzrastała, osiągając ponad 17 mld USD. W kolejnych dwóch latach była mniejsza 
niż w 2010 roku, ale w 2013 roku wynosiła już 17,4 mld USD (była zatem ponad 
czterokrotnie wyższa niż w 2000 roku).

Opisane wyżej tendencje potwierdzają dane zamieszczone w tabeli 2, prezen-
tujące tempo wzrostu międzynarodowego handlu produktami ICT w latach 2000–
–2013.

Światowy eksport produktów ICT wzrastał w przeciętnym tempie około 5,2% 
rocznie. Ten wzrost był najbardziej dynamiczny w krajach transformacji gospodar-
czej (przeciętnie 12,4% rocznie) oraz krajach rozwijających się (średnio ok. 9,5% 
rocznie). Z kolei eksport produktów ICT krajów rozwiniętych malał w latach 2000–
–2013 przeciętnie o ok. 0,7% rocznie. Na tym tle tempo wzrostu eksportu dóbr ICT 
Polski wyglądało imponująco, ponieważ wynosiło średnio ok. 20% rocznie i znacz-
nie przekraczało tempo wzrostu ich światowego eksportu.

Warto jednak zauważyć, że tempo wzrostu eksportu produktów ICT zostało 
bardzo gwałtownie zahamowane w 2009 roku, zapewne na skutek kryzysu gospo-
darczego. Dane zamieszczone w tabeli 2 pokazują, że we wszystkich grupach kra-
jów nastąpił wtedy znaczny spadek wartości eksportowanych produktów ICT: od 
ok. 10% (kraje rozwijające się) do nawet 20% (kraje rozwinięte ogółem, w tym 
również kraje Unii Europejskiej). W Polsce natomiast ich wartość wzrosła w sto-
sunku do poprzedniego, tj. 2008 roku, o 7,2%. Ujemne tempo wzrostu odnotowano 
w przypadku naszego kraju dopiero w latach 2011–2012 (wydaje się, że mógł to być 
przesunięty efekt kryzysu gospodarczego, ponieważ w innych grupach krajów sy-
tuacja w tym czasie zaczęła się już poprawiać).

Tabela 2. Średnie roczne tempo wzrostu handlu produktami ICT w latach 2000–2013 (w %)

Grupa krajów 2000-2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2000-2013
Eksport

Świat 7,9 −0,2 3,8 −14,6 23,2 5,4 0,9 4,9 5,2
Kraje rozwijające się 13,2 7,6 4,5 −9,8 26,9 6,6 4,9 7,8 9,5
Kraje transformacji 7,5 31,3 14,2 −10,5 10,7 29,7 44,6 6,1 12,4
Kraje rozwinięte 2,9 −10,5 2,6 −22,5 16,3 2,9 −7,8 −2,2 −0,7
W tym:

UE-28
7,0 −13,9 3,1 −24,7 16,4 4,9 −11,9 −0,4 0,6

Polska 27,8 42,4 52,1 7,2 18,0 −12,4 −4,6 7,7 20,0
Import

Świat 8,0 2,5 4,8 −15,8 27,0 5,3 1,3 4,1 5,6
Kraje rozwijające się 12,5 6,4 5,1 −11,1 28,0 7,3 6,5 7,8 9,3
Kraje transformacji 36,3 38,2 16,2 −36,9 51,1 15,0 11,5 −5,2 21,0
Kraje rozwinięte 4,8 −1,5 4,1 −19,5 25,5 2,9 −4,8 0,0 2,3
W tym:

UE-28
7,0 −3,5 6,9 −26,0 27,8 0,7 −11,3 −0,3 2,1

Polska 15,8 16,9 35,0 −18,8 22,8 −10,2 2,3 10,9 11,0

Źródło: obliczenia własne na podstawie [www 4].
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Z kolei import produktów ICT w badanym czasie wzrastał we wszystkich gru-
pach krajów, ale z różną intensywnością. Bardzo dynamicznie rósł on w krajach 
transformacji gospodarczej (przeciętnie 21% rocznie) i w krajach rozwijających się 
(średnio 9,3% rocznie). Tempo wzrostu importu produktów ICT krajów rozwinię-
tych było zdecydowanie niższe, ponieważ wynosiło 2,3% średnio w ciągu roku. Pol-
ska na tle krajów rozwiniętych zdecydowanie się wyróżniała. Import analizowanych 
produktów w naszym kraju wzrastał przeciętnie o 11% rocznie, co przekraczało 
także średnie tempo wzrostu ich światowego importu.

Wydaje się, że import produktów ICT jest bardzo wrażliwy na zmiany sytuacji 
gospodarczej. W 2009 roku ich wartość gwałtownie i znacznie zmalała w porówna-
niu z poprzednim rokiem. W krajach transformacji gospodarczej aż o 37%, w kra-
jach rozwijających się o 11%, a w krajach rozwiniętych o 16,6%. W tym przypadku 
Polska nie była wyjątkiem. Wartość importowanych przez nasz kraj produktów ICT 
spadła wtedy o 18,8% w stosunku do 2008 roku.

3. Udział poszczególnych grup krajów w handlu produktami ICT

W latach 2000–2013 struktura geograficzna światowego handlu produktami ICT 
dość znacznie się zmieniła (odpowiednie dane zawiera tabela 3).

Tabela 3. Struktura geograficzna handlu światowego produktami ICT w latach 2000–2013 (w %)

Grupa krajów 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2011 2012 2013
Eksport

Świat 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Kraje rozwijające się 42,9 48,5 53,8 57,0 61,9 67,3 68,1 70,8 72,8
Kraje transformacji 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,2 0,2
Kraje rozwinięte 57,0 51,4 46,1 42,9 38,0 32,6 31,8 29,0 27,1
W tym:

UE-28
27,3 27,8 25,8 25,9 22,2 18,5 18,4 16,1 15,3

Polska 0,1 0,2 0,2 0,3 0,7 0,9 0,7 0,7 0,7
Import

Świat 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Kraje rozwijające się 35,5 40,0 42,5 45,3 47,2 50,3 51,3 53,9 55,8
Kraje transformacji 0,3 0,5 0,6 1,0 1,5 1,4 1,5 1,7 1,5
Kraje rozwinięte 64,2 59,5 56,9 53,6 51,2 48,3 47,2 44,4 42,7
W tym:

UE-28 31,3 30,2 30,7 29,4 28,3 25,0 23,9 21,0 20,1
Polska 0,4 0,5 0,5 0,7 1,0 0,9 0,8 0,8 0,8

Źródło: obliczenia własne na podstawie [www 4].

Na początku badanego okresu największymi eksporterami dóbr ICT były kra-
je rozwinięte, na które przypadało aż 60% światowego eksportu tych produktów 
(prawie 1/3 pochodziła z państw Unii Europejskiej). Jednak w 2013 roku sytuacja 
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wyglądała zdecydowanie inaczej. Największy udział w światowym eksporcie dóbr 
ICT miały kraje rozwijające się (73%), a udział krajów rozwiniętych zmniejszył się 
do 27%. Udział Polski w tym czasie wzrósł z 0,1% w 2000 roku do 0,7% w 2013 
roku. Znaczenie naszego kraju jako dostawcy produktów ICT na rynek światowy 
było zatem cały czas marginalne i w całym badanym okresie udział Polski w ich 
światowym eksporcie nie przekraczał 1%.

Podobne tendencje występowały również po stronie importu. Udział w nim 
państw rozwiniętych zmniejszył się z 64% w 2000 roku do 43% w 2013 roku, nato-
miast udział państw rozwijających się wzrósł analogicznie z 36% do 56%.

W odniesieniu do Polski można zauważyć wzrost jej udziału w światowym im-
porcie produktów ICT. W 2000 roku do naszego kraju przywieziono około 0,4% 
ich światowego importu, a w 2013 roku 0,8%. Także w tym przypadku trudno jest 
mówić o znaczącej roli naszego kraju jako odbiorcy dóbr ICT, ponieważ w badanych 
latach udział Polski nie przekraczał 1% światowego importu takich produktów.

Na tym tle interesujących informacji dostarczają dane zaprezentowane w tabeli 4,  
pokazującej udział produktów ICT w ogólnym handlu światowym oraz handlu  
zagranicznym poszczególnych grup krajów (w tym Polski).

Tabela 4. Udział produktów ICT w handlu poszczególnych grup krajów w latach 2000–2013 (w %)

Grupa krajów 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2011 2012 2013
Eksport

Świat 16,0 14,2 13,8 13,5 10,5 11,7 10,4 10,6 10,8
Kraje rozwijające się 22,5 22,6 22,9 21,4 17,2 19,4 17,2 17,9 18,6
Kraje transformacji 0,6 0,4 0,4 0,3 0,3 0,3 0,3 0,4 0,5
Kraje rozwinięte 13,6 10,9 9,9 9,6 6,9 6,9 6,1 5,8 5,5
W tym:

UE-28
11,4 9,6 8,6 9,0 6,2 6,3 5,6 5,2 4,9

Polska 4,1 4,9 3,8 5,0 7,0 9,6 7,0 7,0 6,8
Import

Świat 16,0 14,4 14,1 13,7 11,0 12,7 11,2 11,4 11,7
Kraje rozwijające się 20,6 20,7 20,5 19,9 15,2 16,8 14,8 15,6 16,1
Kraje transformacji 3,6 4,8 5,0 6,2 5,4 6,3 5,4 5,9 5,6
Kraje rozwinięte 14,4 12,1 11,7 11,1 9,0 10,3 9,1 8,9 8,9
W tym:

UE-28
13,0 11,0 10,7 10,3 8,1 9,0 7,8 7,3 7,2

Polska 9,3 8,4 7,6 8,6 8,1 9,8 7,3 8,2 8,6

Źródło: [www 4].

W 2000 roku produkty ICT stanowiły około 16% handlu światowego ogółem, 
ale ich udział w wymianie międzynarodowej zmniejszył się w badanym czasie 
do około 11%. W przypadku eksportu taka tendencja była charakterystyczna dla 
wszystkich grup krajów. Stosunkowo największy udział miały one w eksporcie kra-
jów rozwijających się. W 2000 roku wynosił on ok. 22,5%, a do 2013 roku spadł do 
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18,6%. Udział produktów ICT w ogólnym eksporcie najwyraźniej zmniejszył się 
w krajach rozwiniętych. O ile w 2000 roku było to ponad 13% produktów sprzeda-
wanych za granicę przez te kraje, o tyle w 2013 roku stanowiły one tylko 5,5% ich 
całego eksportu.

W odniesieniu do Polski można zauważyć odmienną sytuację. W latach 2000– 
–2010 udział dóbr ICT w ogólnym polskim eksporcie wzrósł: z 4,1% do 9,6%. Póź-
niej trochę się zmniejszył ale pomimo tego w 2013 roku wynosił ok. 7%, czyli 
znacznie więcej niż na początku badanego okresu.

Dane wskazują, że w latach 2000–2013 udział produktów ICT w imporcie kra-
jów rozwijających się oraz rozwiniętych zmalał. W 2000 roku stanowiły one ok. 
21% importu towarowego krajów rozwijających się oraz ok. 14,5% importu krajów 
rozwiniętych. W 2013 roku ich udział w produktach importowanych przez kraje 
rozwijające się wynosił 16%, a w towarach przywożonych z zagranicy do państw 
rozwiniętych – ok. 9%. Jedynie w krajach transformacji gospodarczej udział ba-
danych produktów w ich ogólnym imporcie wzrósł: z 3,7% w 2000 roku do 5,6%  
w 2012 roku.

W przypadku Polski udział produktów ICT w imporcie ogółem był w 2013 roku 
trochę mniejszy niż w 2000 roku (8,6% wobec 9,3%), ale generalnie w analizowa-
nym czasie utrzymywał się on na podobnym poziomie (ok. 8–10%).

4. Handel produktami ICT według ich rodzajów

Produkty ICT zostały podzielone na grupy według klasyfikacji opracowanej przez 
OECD (w wersji z 2008 roku). Wyszczególniono w niej [Updating… 2014]:

1. komputery i sprzęt peryferyjny,
2. sprzęt komunikacyjny,
3. elektronikę użytkową (domową),
4. komponenty elektroniczne,
5. pozostałe produkty i części ICT (nieujęte w innych grupach).
Tabele 5 i 6 prezentują strukturę światowego oraz polskiego handlu produktami 

ICT według tych grup.
W badanych latach w światowym eksporcie produktów ICT dominowały kom-

putery i sprzęt peryferyjny oraz komponenty elektroniczne. W 2000 roku stanowiły 
one prawie 70%, a w 2013 roku prawie 61% eksportowanych w skali świata dóbr 
ICT. Około 25% stanowił sprzęt komunikacyjny oraz elektronika domowa.

Struktura rodzajowa polskiego eksportu produktów ICT była w tym okresie 
inna. W 2000 roku za granicę sprzedawano z Polski głównie elektronikę użytko-
wą (domową). Do tej grupy zaliczano prawie 55% produktów ICT, które ekspor-
towaliśmy. Na drugim miejscu znalazły się komponenty elektroniczne (około 20% 
produktów ICT). W 2013 roku największą część eksportowanych przez Polskę dóbr 
ICT stanowiła nadal elektronika użytkowa, ale jej udział był mniejszy, bo wynosił 
ok. 37,5%. Bardzo wyraźnie natomiast wzrósł w tym eksporcie udział komputerów 



Handel produktami ICT – Polska na tle świata 121

i sprzętu peryferyjnego (z 7,3% w 2000 roku do 24,5% w 2013), a zmalał komponen-
tów elektronicznych (z 20% w 2000 roku do ok. 3,5% w 2013 roku).

Na podstawie danych GUS można wskazać, że w latach 2005–2013 w polskim 
eksporcie dóbr ICT dominowały: komputery i części do nich, aparatura do transmi-
sji głosu, obrazu i innych danych (np. telefony, wideofony itp.), telewizory, kamery, 
monitory, elektroniczne układy scalone, lampy elektronowe, „inteligentne karty” 
oraz części do telewizorów, kamer, monitorów [GUS]3.

Tabela 5. Struktura eksportu produktów ICT w latach 2000–2013 według ich rodzajów (w %)

Grupa produktów ICT 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2011 2012 2013
Eksport światowy

Komputery i sprzęt peryferyjny 36,7 37,0 35,0 33,0 30,2 29,0 28,5 28,8 26,8
Sprzęt komunikacyjny 15,5 15,1 14,6 16,9 20,2 19,4 21,7 21,8 24,0
Elektronika użytkowa (domowa) 10,6 12,9 13,1 13,2 15,0 13,3 12,2 11,9 10,7
Komponenty elektroniczne 32,2 29,4 29,8 28,7 29,0 33,3 32,7 32,8 34,2
Inne produkty ICT 5,1 5,6 7,5 8,1 5,6 5,0 4,9 4,7 4,2
Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Eksport Polski
Komputery i sprzęt peryferyjny 7,3 5,2 7,3 5,7 20,5 26,9 27,1 27,5 24,5
Sprzęt komunikacyjny 6,5 7,6 6,5 11,1 10,5 6,0 6,7 13,2 25,6
Elektronika użytkowa (domowa) 54,9 59,9 47,1 64,1 48,9 50,0 49,3 41,9 37,5
Komponenty elektroniczne 20,3 17,6 16,8 8,2 3,8 3,5 4,0 4,1 3,5
Inne produkty ICT 10,9 9,6 22,3 10,9 16,2 13,6 12,9 13,3 8,9
Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Źródło: obliczenia własne na podstawie [www 4].

Tabela 6. Struktura importu produktów ICT w latach 2000–2013 według ich rodzajów (w %)

Grupa produktów ICT 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2011 2012 2013
Import światowy

Komputery i sprzęt peryferyjny 36,6 36,7 34,2 32,1 28,1 26,7 26,3 26,5 24,8
Sprzęt komunikacyjny 14,9 13,5 13,8 15,4 19,0 19,1 21,4 22,0 23,9
Elektronika użytkowa (domowa) 10,6 13,2 13,0 13,1 14,7 12,7 11,5 11,0 9,9
Komponenty elektroniczne 33,5 31,9 32,7 32,0 32,3 35,9 35,4 35,4 36,7
Inne produkty ICT 4,4 4,7 6,3 7,4 5,9 5,6 5,3 5,2 4,7
Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Import Polski
Komputery i sprzęt peryferyjny 35,3 32,8 31,6 26,5 32,0 29,0 31,1 32,0 29,7
Sprzęt komunikacyjny 30,1 26,6 20,4 19,6 20,9 15,4 17,7 17,4 20,9
Elektronika użytkowa (domowa) 13,9 12,4 13,4 12,5 15,2 12,2 14,3 13,4 14,1
Komponenty elektroniczne 16,2 23,8 25,5 15,1 10,3 16,3 18,0 16,4 15,7
Inne produkty ICT 4,5 4,4 9,1 26,3 21,7 27,1 19,0 20,7 19,7
Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Źródło: obliczenia własne na podstawie [www 4].
3 Opracowanie własne.
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Największą część importowanych w skali świata produktów ICT stanowiły  
w badanych latach komponenty elektroniczne (ok. 35%). Drugą ważną grupą były 
komputery i sprzęt peryferyjny. W 2000 roku było to ponad 36%, a w 2013 roku ok. 
25% importu światowego dóbr ICT. Sprzęt komunikacyjny stanowił na początku 
analizowanego okresu ok. 15%, a elektronika użytkowa ok. 11% produktów ICT, 
które były przedmiotem importu w skali międzynarodowej, natomiast w końcu 
analizowanego czasu udział sprzętu komunikacyjnego w światowym imporcie dóbr 
ICT wzrósł do 24%, a udział w nim elektroniki użytkowej nieco spadł do 9,9%.

Struktura rodzajowa polskiego importu produktów ICT różniła się w tym czasie 
od struktury ich światowego importu. Najważniejszymi dobrami ICT były kompu-
tery i sprzęt do nich (ok. 1/3 polskiego importu produktów ICT). Udział elektroniki 
użytkowej oraz komponentów elektronicznych utrzymywał się w analizowanym 
okresie na podobnym poziomie: 14% w przypadku elektroniki domowej oraz 16% 
w przypadku komponentów elektronicznych. Zmianę można zauważyć jedynie  
w odniesieniu do sprzętu komunikacyjnego (jego udział w polskim imporcie dóbr 
ICT zmalał z 30% do 21%) oraz pozostałych dóbr i części ICT (ich udział wzrósł  
z 4,5% do prawie 20%).

Dane GUS [GUS] pokazują, że lista importowanych przez Polskę produktów 
ICT jest podobna do listy produktów eksportowanych przez nasz kraj. Znajdują się 
na niej głównie: komputery i części do nich, części do telewizorów, monitorów, ka-
mer, radioodbiorników, aparatura do transmisji głosu, obrazu oraz elektroniczne 
układy scalone.

Tabela 7. Udział Polski w światowym handlu produktami ICT w latach 2000–2013  
według ich rodzajów (w %)

Grupa produktów ICT 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2011 2012 2013
Udział w eksporcie światowym

Komputery i sprzęt peryferyjny 0,0 0,0 0,0 0,1 0,5 0,8 0,7 0,7 0,6
Sprzęt komunikacyjny 0,1 0,1 0,1 0,2 0,4 0,3 0,2 0,4 0,8
Elektronika użytkowa (domowa) 0,7 1,0 0,8 1,7 2,4 3,3 2,9 2,5 2,5
Komponenty elektroniczne 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1
Inne produkty ICT 0,3 0,4 0,7 0,5 2,1 2,4 1,9 2,0 1,5
Razem 0,1 0,2 0,2 0,3 0,7 0,9 0,7 0,7 0,7

Udział w imporcie światowym
Komputery i sprzęt peryferyjny 0,4 0,4 0,5 0,5 1,1 1,0 0,9 1,0 1,0
Sprzęt komunikacyjny 0,9 1,0 0,8 0,8 1,1 0,7 0,6 0,6 0,7
Elektronika użytkowa (domowa) 0,6 0,5 0,5 0,6 1,0 0,9 1,0 1,0 1,2
Komponenty elektroniczne 0,2 0,4 0,4 0,3 0,3 0,4 0,4 0,4 0,4
Inne produkty ICT 0,4 0,5 0,8 2,3 3,6 4,4 2,8 3,2 3,4
Razem 0,4 0,5 0,5 0,7 1,0 0,9 0,8 0,8 0,8

Źródło: obliczenia własne na podstawie [www 4].



Handel produktami ICT – Polska na tle świata 123

Jak wspomniano w punkcie 3, Polska nie należy do znaczących dostawców  
i odbiorców dóbr ICT w skali świata. W tabeli 7 zebrano wyniki obliczeń, poka-
zujące udział Polski w międzynarodowych obrotach produktami ICT według ich 
rodzajów.

W 2000 roku udział Polski w ogólnym eksporcie dóbr ICT wynosił zaledwie 
0,1% i w żadnej grupie towarowej nie przekraczał 1% (najwyższy wynik to 0,7% 
udziału w eksporcie światowym elektroniki domowej). W 2013 roku nasz kraj do-
starczył ok. 0,7% światowego eksportu produktów ICT: ok. 2,5% elektroniki domo-
wej i 1,5% produktów oraz części ICT, nieujętych w innych grupach.

Podobnie sytuacja wyglądała w odniesieniu do importu. Produkty ICT, które 
Polska importowała w 2000 roku, stanowiły ok. 0,4% światowego importu tych pro-
duktów. Podobnie jak w odniesieniu do eksportu, import żadnej z wymienionych w 
tabeli 7 grup towarów nie przekraczał 1% importu międzynarodowego takich dóbr. 
W 2013 roku do Polski trafiło 0,8% wszystkich dóbr ICT, a wśród nich: ok. 3,4% 
różnych produktów ICT, nieujętych w innych grupach, 1% komputerów i sprzętu 
do nich oraz 1,2% elektroniki użytkowej, będących przedmiotem importu w skali 
światowej.

5. Podsumowanie

Wartość światowego handlu produktami ICT wykazywała w badanym czasie wyso-
kie tempo wzrostu, średnio ok. 5% rocznie. Najbardziej dynamicznie rozwijał się on 
w krajach transformacji gospodarczej oraz krajach rozwijających się. W Polsce tem-
po wzrostu wartości eksportowanych oraz importowanych dóbr ICT znacznie prze-
wyższało średnią światową. Polski eksport produktów ICT rósł średnio o 20% rocz-
nie, a import przeciętnie o 11% rocznie. Dane zaprezentowane w drugim punkcie 
pokazują, że światowy handel produktami ICT jest wrażliwy na zmiany koniunktu-
ry gospodarczej. Kryzys z 2009 roku spowodował gwałtowne zahamowanie tego 
handlu, choć wydaje się, że w odniesieniu do Polski dotyczyło to głównie importu, 
natomiast w eksporcie skutki gorszej koniunktury były widoczne z pewnym opóź-
nieniem (ujemne tempo wzrostu pojawiło się dopiero w 2011 i 2012 roku).

W latach 2000–2013 zmieniła się geograficzna struktura światowych obrotów 
produktami ICT. Na początku badanego okresu dominowały w nim kraje rozwinię-
te (ich udział w światowym eksporcie dóbr ICT wynosił 57%, w imporcie – 64%), 
ale w 2013 roku największymi dostawcami oraz odbiorcami produktów ICT były 
kraje rozwijające się (dostarczały 73% światowego eksportu oraz 56% światowego 
importu takich produktów)4.

4 Należy w tym miejscu zaznaczyć, że jest to efekt bardzo dynamicznego rozwoju eksportu dóbr 
ICT z Chin, których udział w światowym eksporcie produktów ICT wzrósł z ok. 6% w 2001 roku do 
ponad 30% w 2013 roku [OECD Digital… 2015].
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W analizowanym okresie udział Polski w światowym handlu produktami ICT 
nie przekraczał 1%5. W 2013 roku stanowiły one około 7% eksportowanych przez 
Polskę produktów oraz ok. 8% naszego importu ogółem. Te wyniki są gorsze niż 
średnia światowa, ponieważ wynosiła ona ok. 11%. Należy jednak dodać, że o ile 
udział produktów ICT w światowym handlu zmalał w badanym czasie, o tyle ich 
udział w polskich obrotach towarowych z zagranicą wzrósł. Jeśli zatem taka tenden-
cja się utrzyma, w stosunkowo krótkim czasie można się spodziewać, że będzie on 
wyższy niż przeciętna światowa.

W międzynarodowej wymianie dóbr ICT dominują: komputery i sprzęt peryfe-
ryjny oraz komponenty elektroniczne i sprzęt komunikacyjny. W polskim eksporcie 
były to głównie: komputery (ich udział w eksporcie produktów ICT wzrósł z 7%  
w 2000 roku do 25% w 2013 roku) oraz elektronika użytkowa: telewizory, kamery, 
monitory. Z zagranicy przywożono do naszego kraju przede wszystkim: komputery 
i sprzęt do nich oraz części do wytwarzanej w kraju elektroniki domowej.
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