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INSTYTUCJONALNE UWARUNKOWANIA 
I MECHANIZMY PODNOSZENIA 
ŚWIADOMOŚCI FINANSOWEJ 

INSTITUTIONAL CONDITIONS AND 
MECHANISMS WHICH IMPROVE THE LEVEL 
OF FINANCIAL CAPABILITIES 
DOI: 10.15611/pn.2015.395.26

Streszczenie: Niski poziom świadomości finansowej, szczególnie w kontekście ostatniego 
kryzysu finansowego, stał się w ostatnich latach przedmiotem ożywionej debaty międzyna-
rodowej, przedmiotem wydawanych rekomendacji i zaleceń Komisji Europejskiej, OECD 
i Banku Światowego, a w szczególności punktem narodowych strategii rozwoju wielu krajów 
świata. Problem niskiej świadomości finansowej jest tym istotniejszy, im coraz mniejsza jest 
skuteczność stosowanych obecnie mechanizmów edukacji finansowej. Dlatego coraz częściej 
stosuje się holizm w podejściu do instytucjonalnych mechanizmów podnoszenia świadomo-
ści finansowej. Celem artykułu jest przedstawienie argumentów teoretycznych i badawczych 
wspierających następującą tezę badawczą: „W obliczu rozwoju systemu finansowego i finan-
sjalizacji życia społeczno-ekonomicznego istnieje konieczność wdrażania holistycznych me-
chanizmów instytucjonalnego podnoszenia świadomości finansowej”. Podjęcie przez autora 
niniejszej tematyki wynika z braku szerszej dyskusji naukowej poświęconej holistycznym, 
instytucjonalnym metodom podnoszenia świadomości finansowej. Artykuł ten ma charakter 
metodyczny i przeglądowy. W artykule zastosowano analizę krytyczną źródeł literaturowych. 
Wnioski wskazują na brak programów, które spełniałyby założenia holistycznego podejścia 
i wskazują na istotną rolę władz lokalnych w ich wdrażaniu.

Słowa kluczowe: świadomość finansowa, wiedza finansowa, edukacja finansowa, rozwój 
systemu finansowego, decyzje finansowe, psychologia ekonomiczna.

Summary: The very low level of financial capabilities, especially in the context of the recent 
financial crisis has became a hot international debate. It has results in the number of recom-
mendation issed by OECD, World Bank as well as the European Commision. The financial 
education fallacy forces the new institutionalized and holistic framework of rising financial 
capabilities.The main aim of the paper is to present theoretical and research arguments sup-
porting the research thesis: “In the face of overwhelming financialization there is an urgent 
need for financial capabilities improvement but only with the usage of new institutionalized 
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and holistic framework”. The critical review of international and domestic research was ap-
plied to answer the research question. 

Keywords: financial capabilities, financial literacy, financial education, financialisation, fi-
nancial decisions, economic psychology.

Nie da się rozwiązać problemów tym samym sposobem myślenia,  
które je spowodowało 

Albert Einstein

1. Wstęp

Ostatni kryzys finansowy z przełomu lat 2007/2008 ujawnił bardzo wysoki poziom 
analfabetyzmu finansowego wśród większości krajów świata [OECD 2005, 2009; 
The World Bank 2014; Komisja Europejska 2008]. Dodatkowo kryzys ten ukazał, 
że osoby o niskim poziomie świadomości finansowej1 są bardzo podatne na mani-
pulację ze strony instytucji finansowych i parafinansowych, dużo częściej są zagro-
żone bankructwem, a w konsekwencji ubóstwem (por. [Johnson, Sherraden 2007; 
Świecka 2008; Flejterski 2008; Bywalec 2009; Iwanicz-Drozdowska (red.) 2011; 
Maciejasz-Świątkiewicz 2013]). W tych przypadkach podnoszenie świadomości fi-
nansowej może znacząco zmniejszyć koszty pomocy i ochrony prawnej ponoszonej 
przez państwo [Atkinson, Messy 2013, s. 144]. Należy też zaznaczyć, że w roz-
wiązanie powyższych problemów powinny włączyć się banki komercyjne [Korenik 
2009, s. 140].

Narzędzia podnoszenia świadomości finansowej są częścią rozwiązań instytu-
cjonalnych gwarantujących bezpieczeństwo systemu finansowego, szczególnie że 
świadomość finansowa jest jednym z czterech jego filarów [Iwanicz-Drozdowska 
2008, s. 32]. Narzędzia podnoszenia świadomości finansowej należy zaliczyć do 
popytowych, aktywnych metod zapobiegających problemom, takim jak: margina-
lizacja, wykluczenie finansowe, społeczne czy walka z ubóstwem. Szczególnie że 
w metodologii GUS brak równowagi budżetowej, będący wynikiem nieposiadania 
świadomości finansowej (w obrębie głównie podstawowych umiejętności zarządza-
nia budżetem domowym), uznawany jest za objaw wielowymiarowego ubóstwa, 
a dotkniętych nim było 15% gospodarstw domowych w 2011 r. w Polsce [GUS 
2013, s. 50].

1 Termin świadomości finansowej podawany za [Flejterski 2008, s. 100–103] oraz [Iwanicz-Droz-
dowska (red.) 2011, s. 13–17]. Pod pojęciem świadomości finansowej autor rozumie: Wiedza – wiedza 
i rozumienie terminów, zagadnień matematyki finansowej i mechanizmów finansowych; Umiejętno-
ści – zastosowanie nabytej wiedzy finansowej w kalkulacjach finansowych i podejmowanych decy-
zjach finansowych; Postawa – chęć, motywacja i gotowość do wykorzystania posiadanych zasobów 
wiedzy i umiejętności do osiągania odpowiednich, odpowiedzialnych zachowań finansowych. 
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Sama ochrona prawna klientów instytucji finansowych jest dalece niewystarcza-
jąca, bo – jak wskazuje Bogacka-Kisiel – „ nie nadążają za zmianami zachodzącymi 
w coraz bardziej globalnej gospodarce” [Bogacka-Kisiel (red.), 2012, s. 13]. Oka-
zuje się także, że dwa najbardziej popularne i rekomendowane narzędzia funkcjo-
nujące w Polsce, tj. zwiększanie dostępności usług finansowych skutkujących wzro-
stem inkluzji finansowej oraz oferowanie szkoleń i kursów poświęconych tematyce 
finansów osobistych w ramach programów edukacji finansowej, mogą być dalece 
niewystarczające [Atkinson, Messy 2013; Willis 2011; Holzmann 2010; Han, Sher-
raden 2009]. Oznacza to, że bez zmian o charakterze instytucjonalnym, promowania 
podejścia holistycznego, narzędzia takie jak edukacja finansowa, inkluzja finansowa 
mogą wręcz szkodzić osobom zagrożonym ubóstwem i pogłębiać ich proces margi-
nalizacji i wykluczenia społecznego [Johnson, Sherraden 2007, s. 122]. Tym samym 
kluczowy w instytucjonalnych narzędziach podnoszenia świadomości finansowej 
staje się właśnie holizm, obejmujący dwa główne procesy: socjalizację ekonomicz-
ną wraz z edukacją ekonomiczną, wspierane przez trzeci mechanizm, tj. narzędzia 
finansowe czerpiące z dokonań psychologii ekonomicznej (zob. rys. 3) [Sherraden 
2010, s. 19]. 

Celem niniejszego artykułu jest przedstawienie argumentów teoretycznych i ba-
dawczych wspierających następującą tezę badawczą: „W obliczu rozwoju systemu 
finansowego i finansjalizacji życia społeczno-ekonomicznego istnieje konieczność 
wdrażania holistycznych mechanizmów instytucjonalnego podnoszenia świadomo-
ści finansowej”. Podjęcie przez autora niniejszej tematyki wynika z braku szerszej 
dyskusji naukowej poświęconej holistycznym, instytucjonalnym metodom podno-
szenia świadomości finansowej. Artykuł wpisuje się w nurt badań subdyscypliny 
nauki finansów poświęconych finansom osobistym [Flejterski 2007, s. 93–95], 
szczególnie przez uwzględnianie w analizie uwarunkowań społeczno-kulturowych 
i psychologicznych (szerzej w [Bogacka-Kisiel (red.) 2012; Flejterski 2008, 2007; 
Świecka 2008; Świecka (red.) 2014; Wąsowicz-Kiryło 2008; Zaleśkiewicz 2011; 
Iwanicz-Drozdowska (red.) 2011]). Artykuł ten ma charakter metodyczny i przeglą-
dowy. W opracowaniu zastosowano analizę krytyczną źródeł literaturowych. Struk-
tura artykułu jest podporządkowana celowi badawczemu. 

2. Uwarunkowania systemowe niskiej świadomości finansowej 
w Polsce

Skutki braku świadomości finansowej są odczuwalne zarówno na poziomie mikro, 
jak i makro [Lusardi, Mitchell 2006, 2013; Lusardi, Tufano 2009; van Rooij, Lusar-
di, Alessie 2007], skutkują też pogłębiającymi się nierównościami dochodowymi 
[Ameriks, Caplin, Leahy 2003, a także wzmacniają wykluczenie społeczne i mogą 
pogłębiać ubóstwo [Szopa i Szopa 2011; Iwanicz-Drozdowska (red.) 2011]. Choć 
świadomość finansowa jest zmienną endogeniczną, to powodów jej braku szcze-
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gólnie w krajach postsocjalistycznych należy upatrywać także w wielu czynnikach 
egzogenicznych. 

Kraje postkomunistyczne w szczególności nie tworzyły uwarunkowań instytu-
cjonalnych wspierających rozwój świadomości finansowej. To upośledzenie kraje 
postkomunistyczne (w tym także Polska) „zawdzięczają” najpierw ustrojowi socja-
listycznemu, następnie transformacji systemowej i obecnie postępującemu rozwo-
jowi systemu finansowego (wraz z procesami finansjalizacji życia społeczno-eko-
nomicznego). System komunistyczny nie wspierał społeczeństwa w oszczędzaniu. 
Wysoka inflacja i stały deficyt towarowy promowały wręcz odwrotne postawy kon-
sumenckie [Goszczyńska 2010, s. 119]. Dodatkowo system ten nie wymagał tworze-
nia komponentu kapitału ludzkiego odpowiadającego za skuteczne i odpowiedzial-
ne decyzje finansowe, tj. świadomości finansowej. Paternalizm państwowy w tym 
zakresie skutkujący „przywilejami”, które były jego immanentną cechą, tj. pełny 
protekcjonizm skutkujący stabilizacją zawodową i finansową, powodował wręcz 
bierność decyzyjną [Goszczyńska 2010, s. 231]. Szczególnie problem ten dotyczył 
mieszkańców małych miejscowości i regionów wiejskich, gdzie nie występowała 
tzw. dochodowa premia aglomeracyjna. W regionach tych bowiem nakładały się na 
siebie trzy czynniki pogłębiające dystans do ośrodków wielkomiejskich, tj. czynnik 
finansowy (zbyt droga edukacja), społeczno-psychologiczny (samowykluczenie bę-
dące wynikiem braku motywacji), instytucjonalny (niska jakość najniższych pozio-
mów kształcenia) [Kozarzewski 2008, s. 172]. 

Transformacja systemowa w Polsce z gospodarki kierowanej przez państwo do 
gospodarki kierowanej przez mechanizm rynkowy spowodowała, że tylko nielicz-
na grupa gospodarstw domowych poradziła sobie w nowej rzeczywistości, a wiele 
z nich uznaje się za „przegranych” [Szopa (red.) 2012, s. 9]. Z czasem transformacja 
pokazała także spadek zdolności repartycyjnych systemów emerytalnych, głównie 
jako efekt procesu transformacji demograficznej [Flejterski 2007, s. 132]. Spowo-
dowało to przesunięcie odpowiedzialności za przyszłą emeryturę z państwa na spo-
łeczeństwo. Społeczeństwo, które było na tę zmianę zupełnie nieprzygotowane pod 
kątem posiadanej świadomości finansowej. Świadomość finansowa była budowana 
głównie poprzez własne doświadczenia osób korzystających z usług i produktów 
bankowych (zob. rys. 1). Tym samym pierwsze dziesięć lat to nie tylko próba dosto-
sowania się społeczeństwa polskiego do nowych warunków wolnorynkowych, lecz 
także ciągły czas „prób i błędów”, często bardzo kosztownych, nie tylko finanso-
wych, lecz także, a może nawet przede wszystkim, tych o naturze psychologicznej. 
Szczególnie w obliczu towarzyszącego tym sytuacjom tzw. wielkiego szoku trans-
formacyjnego (drastycznych spadków dochodów) w początkowych latach trans-
formacji [Bywalec 2010, s. 262]. Te nietrafione decyzje finansowe, inwestycyjne, 
oszczędnościowe i ubezpieczeniowe (albo ich brak) skutkowały słabą alokacją za-
sobów finansowych i nie przekładały się na wzrost finansowego dobrobytu społe-
czeństwa. Dodatkowo mogły zmniejszać poziom zaufania do sektora finansowego. 
Odpowiada zatem budowaniu płytkiej świadomości finansowej według Flejterskie-
go [2008, s. 100].
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Rys. 1. Model transformacyjny budowania świadomości finansowej 

Źródło: opracowanie własne. 

Jak bardzo istotny jest to fakt, pokazują wyniki badań światowych, które wska-
zują, że osoby posiadające odpowiedni poziom świadomości finansowej dużo efek-
tywniej planują swoją przyszłą emeryturę, lokują większe środki finansowe na ten 
cel, raczej nie ulegają pokusie samokontroli, finalnie gwarantując sobie finansowe 
bezpieczeństwo w przyszłości (zob. szerzej [Hastings, Mitchell 2011; Lusardi, Tufa-
no 2009; Lusardi, Mitchell 2006, 2013; van Rooij, Lusardi, Alessie 2007; Smyczek 
2013; Świecka (red.) 2014]). 

Ostatnie kilkanaście lat to znaczący rozwój systemu finansowego i postępująca 
finansjalizacja życia społeczno-ekonomicznego. Roy wskazuje na tzw. finansjaliza-
cję rozwoju gospodarczego [Roy 2010, s. 31]. W opinii Finlaysona przyczyniła się 
ona do: „zmiany indywidualnych zachowań, relacji w stosunku do finansów, praw-
dopodobnie także formułowanych oczekiwań i aspiracji jednostki” [Finlayson 2009, 
s. 402]. Froud, Johal i Williams stwierdzili, że ten wpływ jest dużo bardziej istotny, 
gdyż rynki finansowe zaczęły kształtować zachowania indywidualne [Froud, Johal, 
Williams 2002, s. 120]. Finansjalizacja zmieniała zatem relację pomiędzy jednostką 
a rynkiem finansowym nie tylko w kontekście ekonomicznym, lecz także w kontek-
ście psychologicznym, społecznym czy kulturowym. Szczególnie że – jak wskazuje 
Harasim – poziom rozwoju rynków finansowych i oferowanych usług wpływa zna-
cząco na podejmowane decyzje finansowe gospodarstw domowych [Harasim (red.) 
2010, s. 28–30]. Tym samym rosnąca rola decyzji finansowych potęguje ryzyko de-
cyzji finansowych i konsekwentnie finansowego dobrobytu. Flejterski wskazuje, że 
„w zaawansowanej nowoczesności społeczna produkcja bogactwa idzie w parze ze 
społeczną produkcją ryzyka, z czego wynika nowy paradygmat społeczeństwa ryzy-
ka” [Flejterski 2007, s. 59]. Spowodowało to wzrost potrzeby edukacji ekonomicz-
nej i rozszerzenie modelu o ten komponent (zob. rys. 2). 

Rys. 2. Model edukacyjny budowania świadomości finansowej 

Źródło: opracowanie własne. 

Jak trudne jest to wyzwanie, wskazują Atkinson i Messy, stwierdzając, że funda-
mentalnym celem wsparcia instytucjonalnego w zakresie budowania świadomości 
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finansowej jest „zmiana postawy, zachowania i motywacji odbiorcy programu” [At-
kinson, Messy 2013, s. 8]. Cytat ten podkreśla olbrzymią rolę komponentu psycho-
logicznego, a tym samym dorobku psychologii ekonomicznej, zwłaszcza finansów 
behawioralnych i psychologii finansowej2, w podejmowaniu skutecznych decyzji 
finansowych budujących ich dobrobyt finansowy (por. [Świecka 2008; Świecka 
(red.) 2014; Bogacka-Kisiel (red.) 2012]). Trudność tego procesu wynika z dwóch 
ważnych trendów. Po pierwsze, postępująca rewolucja informatyczna w ostatnich 
dwudziestu latach powoduje, że produkty finansowe stają się coraz bardziej skom-
plikowane, a wdrażanie nowych technologii i dostarczanie olbrzymiej ilości infor-
macji daje społeczeństwu poczucie złudnej pewności i bezpieczeństwa w procesie 
podejmowania decyzji finansowych i tylko dostarcza instytucjom sektora finanso-
wego dodatkowych możliwości manipulacji nimi. Po drugie, wraz z postępującym 
naśladowaniem wolnorynkowych wzorców zachowań zwiększa się poziom aspiracji 
społeczeństwa, co nakłada dodatkową presję na podejmowane decyzje finansowe, 
wzmacniając wzorce „życia na kredyt”, braku akumulacji oszczędności, infantyli-
zacji edukacji i stagnacji satysfakcji z życia (szerzej [Bywalec 2010, s. 194–239]). 
Szopa definiuje to zjawisko jako „ekonomizm”, wskazując, że „przedmiotem aspi-
racji i transakcji społeczeństw nowoczesnych są towary i pieniądze” [Szopa (red.) 
2012, s. 8]. 

Społeczeństwo poddawane ciągłej próbie „silnej woli” i „samokontroli” nawet 
przy wysokim poziomie świadomości może mieć trudność w podejmowaniu sku-
tecznych decyzji finansowych. Dlatego edukacja finansowa ma sens, ale tylko wów-
czas, gdy jest wspomagana dodatkowymi instytucjonalnymi mechanizmami, które 
zamiast uczyć ludzi, jak nie popełniać błędów decyzyjnych, biorą je pod uwagę przy 
ich tworzeniu (por. [de Meza, Irlenbusch, Reyniers 2008]). Bez dorobku psycholo-
gii ekonomicznej nie będzie to możliwe, a działania edukacyjne nie przyniosą wy-
miernych efektów [de Meza, Irlenbusch, Reyniers 2008, s. 2], szczególnie że profil 
psychologiczny społeczeństwa polskiego oparty jest na impulsywności i niechęci do 
myślenia perspektywicznego [Wójcik 2010; za: Bogacka-Kisiel (red.) 2012, s. 13]. 

3. Komponenty holistycznego podejścia 
do podnoszenia świadomości finansowej w Polsce

Holizm w instytucjonalnym podejściu do podnoszenia świadomości finansowej 
obejmuje dwa główne procesy: socjalizację ekonomiczną, edukację ekonomiczną, 
wspierane przez trzeci, tj. narzędzia finansowe3 czerpiące z dokonań psychologii 
ekonomicznej (zob. rys. 3). 

2 Zob. definicje i różnice w [Wąsowicz-Kiryło 2008, s. 21].
3 Rozumiane jako produkty i usługi finansowe (termin za: [Iwanicz-Drozdowska 2009, s. 10]). 
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Rys. 3. Holistyczny mechanizm podnoszenia świadomości finansowej

Źródło: [Sherraden 2010, s. 19].

W modelu tym proces budowania świadomości finansowej rozpoczyna się od 
socjalizacji ekonomicznej4, najczęściej w szkole podstawowej lub gimnazjum. Pro-
cesy socjalizacyjne, szczególnie wśród gospodarstw domowych zagrożonych wy-
kluczeniem i ubóstwem oraz tych bez odpowiedniego przygotowania finansowego 
rodziców, powinny obejmować zarówno rodziców, jak i dzieci, gdyż w ten sposób 
oba pokolenia mogą poważnie skorzystać na tym procesie [Lusardi, Mitchell, Curto 
2009, s. 23]. Socjalizacja odpowiada zatem budowaniu głębokiej świadomości finan-
sowej według Flejterskiego [2008, s. 100]. Budowane „właściwe nawyki” są dodat-
kowo „wspomagane” w procesie edukacji5, który wykorzystuje narzędzia finansowe 
jeszcze przed inkluzją finansową. Powoduje to, że osoba taka rozumie ich działanie 
i zdobywa doświadczenie jeszcze przed wejściem w dorosłe życie. Wraz z pogłębia-
jącą się inkluzją rośnie świadomość finansowa oraz korzystanie z coraz bardziej wy-
szukanych narzędzi finansowych. Właściwie skonstruowane narzędzia finansowe 
natomiast powinny pozwalać przezwyciężać ograniczenia psychologiczne i zmie-
niać zachowania finansowe klientów [Atkinson, Messy 2013, s. 18]6. Są one zatem 

4 Socjalizacja ekonomiczna, jak wskazuje Roland-Levy: „dotyczy tak zwanej ekonomii dla niefa-
chowców, nazwanej także naiwną ekonomią” [Roland-Levy 2004, s. 277]. Definicja ta wskazuje, że 
jej odbiorcą może być każdy niezależnie od pochodzenia, poziomu dochodów, miejsca zamieszkania 
czy poziomu wykształcenia. Jest także coraz większym przedmiotem zainteresowania ekonomistów 
w Polsce, którzy w swoich pracach wskazują jej istotną rolę w podejmowaniu skutecznych decyzji fi-
nansowych (zob. [Flejterski 2008, s. 100–105; Bogacka-Kisiel (red.) 2012, s. 71]), edukacji finansowej 
i wykluczenia finansowego [Iwanicz-Drozdowska (red.) 2011, s. 21–22, 216] czy walki z wyklucze-
niem społecznym i ubóstwem [Ślęzak 2012, s. 145].

5 Edukacja finansowa definiowana jest przez OECD jako „proces, dzięki któremu konsument fi-
nansowy podnosi poziom świadomości nt. narzędzi i terminów finansowych, a poprzez dostarczaną 
informację, instrukcje i obiektywne rekomendacje podnosi poziom swoich umiejętności i kompetencji, 
aby stawać się bardziej świadomym ryzyk i szans, aby podejmować świadome decyzje finansowe, 
aby wiedzieć, do kogo udać się po konsultację finansową i jakie decyzje podjąć, aby podnosić poziom 
finansowego well-being” [OECD 2005, s. 26].

6 Mechanizm konstrukcji takich narzędzi finansowych opisują Thaler i Sunstein, a w odniesieniu 
do osób najuboższych Han i Sherraden [2009]. Przykładem takich narzędzi w kontekście ograniczeń 
płynących z niskiego poziomu świadomości jest tzw. Szybkie Przystąpienie (Quick Enrollment) [Lu-
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komplementarne do innych mechanizmów podnoszenia świadomości finansowej 
(tj. edukacji i socjalizacji). Efektywność stosowanych narzędzi finansowych wiąże 
się także z ich niskimi kosztami. Jak wskazuje Willis, „edukacja finansowa związana 
z planowaniem emerytury okazała się dużo bardziej kosztowna i mniej efektywna 
aniżeli narzędzia tzw. Szybkiego lub Automatycznego Przystąpienia” [Willis 2011, 
s. 432], wraz z mechanizmem zachęt finansowym [Altman 2012, s. 683]. 

Projekty łączące w sobie te trzy komponenty i dedykowane osobom zagrożonym 
wykluczeniem społecznym i marginalizacją należą do najrzadziej spotykanych (zob. 
przegląd w: [Buckland 2011, s. 6, 26–28, 39, 41–44]). Należą do nich programy 
typu Individual Development Account (w skrócie IDA). Łączą w sobie elementy 
heurystycznej edukacji finansowej, wraz z metodą, głównie nauką przez doświad-
czenie, oraz inkluzją finansową (już na etapie szkolnym), funkcjonując najczęściej 
pod nazwą projektów tzw. bank w szkole (school bank) [Johnson, Sherraden 2007, 
s. 126–131]. Ich główną zaletą jest to, że uczniowie, ucząc się podstaw arytmety-
ki finansowej, prowadzonej najczęściej przez pracowników instytucji finansowych 
(partnera projektu), mają okazję oszczędzać na specjalnie dla nich przygotowanych 
bezpłatnych kontach. Wprowadzony odpowiedni system zachęt (bonusy za dołącze-
nie do projektu, uczestnictwo w modułach kursów z edukacji finansowej, za sys-
tematyczne wpłaty, za ukończenie projektu, za kontynuację projektu na wyższych 
poziomach edukacji itd.) powoduje, że szczególnie osoby z rodzin o bardzo niskich 
dochodach mogą otrzymać nawet dwu-, trzykrotność zaoszczędzanych środków 
[Johnson, Sherraden 2007, s. 126–131]. Jak wskazują Johnson i Sherraden, dla nie-
których rodzin oznacza to pokrycie kosztów dwóch lat edukacji na poziomie wyż-
szym [Johnson, Sherraden 2007, s. 130]. 

Tego typu projekty edukacyjne wciąż jeszcze należą do mniejszości i stanową 
dużą lukę edukacyjną, a tym bardziej badawczą [Sherraden 2010, s. 6]. W Polsce 
tego typu programów opartych na założeniach IDA, zgodnie z najlepszą wiedzą 
autora, się nie prowadzi7. Ze względu na szczególną ekspozycję na ryzyko dalszej 
marginalizacji i ubóstwo, społeczność podatna na niski poziom świadomości finan-
sowej, z regionów wiejskich i peryferyjnych – badania na tych grupach powinny 
stać się priorytetem najpierw edukacyjnym, poprzez realizację projektu typu IDA, 
a następnie badawczym, gdyż mogą dostarczać szczególnie istotnych informacji dla 
rządzących i formułowanych priorytetów instytucjonalnych mechanizmów podno-

sardi, Mitchell 2013, s. 45] lub Automatyczne Przystąpienie (Automatic Enrollment) [Hastings, Man-
drian, Skimmyhorn 2012, s. 26].

7 Najbardziej zaawansowane wydają się: 1) program edukacyjny Zaplanuj swoją Przyszłość de-
dykowany mieszkańcom wsi, odchodzący od tematyki edukacji finansowej i kontynuowany w ramach 
projektu ABC przedsiębiorczości na wsi przez Fundację Wspomagania Wsi wspólnie z Narodowym 
Bankiem Polskim [www.edufin.pl]; 2) program edukacyjny Moje Finanse dedykowany młodzieży, 
realizowany przez Fundację Kronenberga wraz z Fundacją Młodzieżowej Przedsiębiorczości i Naro-
dowym Bankiem Polskim [http://www.citibank.pl/poland/kronenberg/polish/6557.htm]; 3) projekty 
edukacyjne realizowane przez Fundację Krzewienia Edukacji Finansowej [www.skef.pl].
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szenia świadomości finansowej (por. [Holzmann 2010, s. 21–22; Han, Sherraden 
2009, s. 481]). 

4. Zakończenie 

Dobrze funkcjonujące społeczeństwo jest istotnym warunkiem rozwoju wolnego 
rynku [Szopa (red.) 2012, s. 12]. W opinii autora to społeczeństwo świadome fi-
nansowo podejmuje decyzje maksymalizujące finansowy dobrobyt. Tym samym 
edukacja finansowa nie powinna stanowić dobra merytorycznego, ale stać się do-
brem publicznym, a świadomość finansowa, zwłaszcza wiedza finansowa czerpa-
na z matematyki finansowej, powinna stawiać się zasobem uniwersalnym kapi-
tału ludzkiego, nie zaś zasobem dedykowanym (terminy za: [Wilkin (red.) 2010,  
s. 21, 44])8. Aby to zrealizować, należy rozważyć wprowadzenie edukacji finan-
sowej jako programu obowiązkowego, począwszy od najniższych stopni edukacji 
formalnej. Potwierdzeniem tego trendu na świecie jest umieszczenie od 2012 r. po-
miaru świadomości finansowej w badaniach PISA, prowadzonych przez OECD od 
1997 r. na reprezentatywnej grupie 15-latków w krajach OECD i 30 krajach niebę-
dących członkami OECD [OECD 2013, s. 13]. W opinii Bywalca „prawo do eduka-
cji konsumenckiej staje się jednym z najważniejszych praw człowieka […] pełniąc 
przede wszystkim ważną formę ochrony konsumenta” [Bywalec 2009, s. 122]. Edu-
kacji, która wspierana jest przez procesy socjalizacyjne oraz inne rozwiązania oparte 
głównie na dorobku psychologii finansowej. Do przezwyciężenia tych trudności „po-
trzebna jest powszechna długofalowa edukacja […] i różnorodne formy dokształca-
nia [...] rynkowego, finansowego, prawnego i marketingowego” [Kłodziński 1994,  
s. 175–176]. Jak wskazuje Iwanicz-Drozdowska, „nabiera ona szczególnego zna-
czenia w gospodarstwach domowych o niskich dochodach, słabych ekonomicznie 
i społecznie [...]. Takim najłatwiej wpaść w pułapkę nadmiernego zadłużenia” ([Iwa-
nicz-Drozdowska (red.) 2011, s. 15]; zob. też [Świecka 2008, rozdz. 4; Półtorak 
2012, s. 160, 187–189]). 

Szczególną rolę w budowaniu świadomości finansowej mają organizacje sa-
morządowe i pozarządowe [Iwanicz-Drozdowska 2008, s. 196]. Jak wskazuje Buc-
kland, powołując się na badania OECD, organizacje lokalne mają największą szan-
sę dotarcia do grup najbardziej zagrożonych niską świadomością i w konsekwencji 
wykluczeniem finansowym, społecznym i ubóstwem [Buckland 2011, s. 38]. Tym 
samym inicjatywy edukacyjne i pomiar efektów na poziomie gmin mogą przyno-
sić najlepsze korzyści dla odbiorców, a także najwięcej informacji dla badaczy. 
Szczególnie że dostarczają możliwości realizowania eksperymentów edukacyjnych 
w ramach podejścia nazywanego eksperymentalnym społeczeństwem (experimental 
society) [Diener i in. 2009, s. 61]. W podejściu tym jedne gminy traktuje się jak 

8 Odnosząc się do terenów wiejskich, ale wnioski te możemy odnieść do szerokiej grupy osób 
o niskim poziomie świadomości. 
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grupy eksperymentalne (wprowadza zajęcia z edukacji finansowej), a inne traktuje 
jako grupy kontrolne (nie wprowadza się zajęć z edukacji finansowej). Jak wskazuje 
Flejterski (odnosząc się do metod eksperymentalnych): „metody te mogą stanowić 
ważny pomocniczy instrument badawczy […] na przykład zachowania […] grup 
społecznych lub całego społeczeństwa po wprowadzeniu określonych posunięć z za-
kresu polityki ekonomicznej” [Flejterski 2007, s. 184]. 
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