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POMIAR WARTOSCI PRZYCHODOW
WEDLUG PROJEKTU MIEDZYNARODOWEGO
STANDARDU DOTYCZACEGO PRZYCHODOW

Streszczenie: Przychody to jedna z najwazniejszych kategorii ekonomicznych, na podstawie
ktérej dokonuje sig¢ oceny kondycji jednostek gospodarczych. Znajomos$¢ sposobu ustalenia
wysokosci przychodéw warunkuje prawidlowos$¢ tej oceny. W artykule zaprezentowano pro-
pozycje zawarte w projekcie migdzynarodowego standardu pt. ,,Przychody uméw z klienta-
mi”, dotyczace ustalania wartosci przychodéw. Proponowane zmiany przedstawiono na przy-
ktadach. W efekcie ustalono, ze warto§¢ ujmowanego przychodu jest wielkoscia wzgledna,
zalezna od szeregu decyzji podejmowanych przez jednostke w procesie jej pomiaru. Decyzje
te dotycza podziatu $wiadczenia umownego na odrgbne obowiazki wykonania, doboru metod
szacowania wartosci czgsci zmiennej ceny transakcyjnej oraz metod szacowania indywidual-
nej ceny sprzedazy na potrzeby alokacji proporcjonalne;j.

Stowa kluczowe: przychody, wycena przychodow, Migdzynarodowe Standardy Sprawo-
zdawczosci Finansowe;j.

1. Wstep

Przychody sa jednym z najwazniejszych parametrow oceny efektow dziatalnosci
i kondycji jednostki gospodarczej. Oprocz kosztow ich wielkos¢ decyduje o wy-
sokosci wyniku finansowego wypracowanego w danym okresie. Stad tez sposob
ustalania warto$ci przychodow ma istotne znaczenie dla odbiorcow sprawozdania
finansowego. Ustawa o rachunkowosci nie zawiera szczegotowych wskazéwek do-
tyczacych ustalania wysokos$ci przychodoéw. W ramach Migdzynarodowych Stan-
dardow Sprawozdawczo$ci Finansowej trwaja obecnie prace nad zastapieniem
standardow MSR 18 i MSR 11 nowym standardem o nazwie ,,Przychody z umow
z klientami”. Projekt nowego standardu dotyczacego przychodéw, opublikowany
wspolnie przez Rady IASB 1 FASB w 2010 roku, zostat po otrzymaniu komentarzy
zmieniony i ponownie opublikowany w listopadzie 2011 r. W projekcie wprowadzo-
no nowy model uznawania przychodow, ktory ma przyczynic sig do:
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— wyeliminowania sprzecznosci i niejednolitosci podej$¢ zwiazanych z ujmowa-
niem przychodoéw wystepujacych w literaturze;

— poprawy porownywalnosci w zakresie praktyk ujmowania przychodéow w roz-
nych branzach, systemach prawnych i rynkach kapitatowych;

— ograniczenia zlozono$ci wymagan dotyczacych ujmowania przychodow;

— dostarczenia bardziej uzytecznej informacji inwestorom na temat wartosci i mo-
mentu powstania przychodu, jak rowniez przeptywow pienigznych z nim zwia-
zanych.

Wedlug nowego projektu jednostka powinna ujaé¢ przychoéd w celu odzwier-
ciedlenia przekazania przyrzeczonych dobr i ustug klientowi w wysokos$ci wyna-
grodzenia, ktore jednostka spodziewa si¢ otrzyma¢ w zamian za te dobra i ustugi.
W tym celu projekt standardu przewiduje konieczno$¢ realizacji pigeiu nastgpuja-
cych etapow (rysunek 1):

1) identyfikacja umowy z klientem;

2) identyfikacja odrgbnych obowiazkow sktadajacych si¢ na wykonanie swiad-
czenia okreslonego w umowie;

3) okreslenie ceny transakcyjne;j;

4) przypisanie ceny transakcyjnej do poszczegélnych obowiazkow sktadajacych
si¢ na wykonanie §wiadczenia okreslonego w umowie;

5) ujecie przychodow w chwili spetnienia kazdego z obowiazkow sktadajacych
si¢ na wykonanie §wiadczenia okreslonego w umowie.

Podziat Alokacja ceny
Wskazanie $wiadczenia Ustalenie ceny transakcyjnej Ujecie
umowy umownego transakcyjnej do obowigzkow przychodow
na obowiazki wykonania
wykonania
| WARTOSC PRZYCHODOW |

Rys. 1. Etapy ujgcia przychodéw

Zrédo: opracowanie whasne na podstawie projektu standardu.

W trakcie realizacji powyzszych etapéw jednostka dokona szeregu indywidu-
alnych osadow dotyczacych uwzglednienia warunkéw kontraktu oraz okolicznosci
zewngetrznych. Z punktu widzenia warto$ci ujmowanego przychodu kluczowe zna-
czenie beda miaty etapy srodkowe procesu: 2, 31 4.

Celem opracowania jest poparta przyktadami prezentacja propozycji zawartych
w projekcie standardu, dotyczacych przebiegu procesu pomiaru wartosci przycho-
doéw oraz identyfikacja czynnikow wplywajacych na t¢ wartos¢. Tematyke przycho-
doéw wybrano w celu wskazania, ze nie tylko w ramach wyceny bilansowej aktywow
i pasywow dopuszcza si¢ obecnie ksztattowanie wykazywanych kwot, ale mozli-
wos¢ wyboru sposrdd alternatywnych metod prowadzacych do roznych wynikow
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oraz stosowanie szacunkow zalecane jest rowniez w odniesieniu do kategorii wyni-
kowych. Artykut moze by¢ przyczynkiem do dyskusji nad przemiang ,,rachunkowo-
sci jednej wartosci” w ,,rachunkowos$¢ wielowarto$ciowa”. Jako metode badawcza
zastosowano metode analizy porownawczej i analizy przypadkow, a przy formuto-
waniu wnioskéw metode syntezy.

2. Podzial Swiadczenia umownego na obowiazki wykonania
i ich Iaczenie

Zgodnie z wyzej wskazanym projektem standardu ujecie przychodow w ksiggach
rachunkowych poprzedza proces ustalenia ich wartosci. Pierwszym jego etapem,
nastgpujacym po zidentyfikowaniu umowy, jest podziat catosci swiadczenia w niej
wskazanego na poszczegolne obowiazki, jezeli zostang one uznane przez jednostke
za odrgbne. Obecnie obowiazujacy standard MSR 18 skupia si¢ wylacznie na iden-
tyfikacji transakcji, nie zawiera natomiast wytycznych dotyczacych wielosktadniko-
wych kontraktow. Wedtug projektu nowego standardu przychdd przypisany do wy-
odrgbnionego obowiazku wykonania, np. dostarczenia towardéw lub realizacji ustug,
powinien by¢ rozpoznany w momencie spetnienia tego obowiazku i przekazania
kontroli. Dostarczenie towaru lub realizacj¢ ustugi uznaje si¢ natomiast za odrgbny
obowiazek wykonania, jezeli:
— jednostka regularnie sprzedaje ten towar lub ustuge w sposéb oddzielny albo
— klient moze odnosi¢ korzysci indywidualnie z tego towaru lub ustugi.
Natomiast jezeli towary lub ustugi stanowiace czgs$¢ swiadczenia okreslonego
w umowie sa ze soba §cisle powiazane, a ich przekazanie wymaga wyswiadczenia
ustugi ich zintegrowania, aby spetni¢ §wiadczenie umowne oraz zestaw tych towa-
row lub ustug, nalezy w znacznym stopniu zmodyfikowac lub dostosowac do po-
trzeb klienta to — niezaleznie od spelnienia wyzej wskazanych kryteriow — towar lub
ustuga nie powinny by¢ traktowane jako odrgbne. Wyodregbnione towary lub ustugi
moga wigc zostac rozliczone jako jeden obowiazek wykonania Swiadczenia, jezeli
sg one w ten sam sposob przekazywane klientowi. Oznacza to, ze po zidentyfikowa-
niu poszczegolnych odrebnych dobr lub ustug sktadajacych sig na $wiadczenie okre-
slone w umowie jednostka powinna zdecydowac, ktore z nich bedzie rozlicza¢ jako
odrgbne obowiazki wykonania, a ktoére powinny by¢ potaczone i rozliczane tacznie.
Przyktad 1 ilustruje mozliwosci jednostki zwiazane z wyodrgbnieniem lub tacze-
niem poszczegdlnych obowiazkow wykonania, sktadajacych sig na catos¢ §wiadcze-
nia wynikajacego z umowy (oprac. na podst.: [Applying IFRS 2012, s. 17]).

Przyklad 1

Jednostka A zawiera umowe dotyczaca opracowania projektu i wybudowania
kompleksu budynkéw mieszkaniowych. Na realizacje $wiadczenia okreslonego
w umowie sktada si¢ wiele elementow — obowiazkow do wykonania, poczawszy od
opracowania projektu budowy pod wzgledem architektonicznym i inzynieryjnym,
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poprzez zamowienie niezbednych materialow, po prace budowlano-instalacyjne.
Jednostka A regularnie sprzedaje takie ustugi, jak opracowywanie projektow bu-
dowlanych, inzynieryjnych, prowadzenie prac budowlanych — rowniez na podstawie
projektow dostarczonych przez zleceniodawcg. W zwiazku z tym jednostka A, po
dokonaniu analizy warunkéw umowy, powinna zdecydowa¢ o odrgbnym lub lacz-
nym ujgciu poszczegdlnych obowiazkow wykonania.

Wersja 1. Jednostka A przewiduje, Ze niezbgdne bgdzie ciagle dopasowywanie
projektu w trakcie budowy, jak rowniez modyfikowanie pakietu niezbgdnych ma-
teriatlow. W zwiazku z tym jednostka stwierdza, ze faza projektowania jest zalezna
od fazy budowy i odwrotnie. Oznacza to tym samym, ze do spetnienia §wiadczenia
okreslonego w umowie niezbgdne bedzie dostosowanie projektu do potrzeb klienta.
Jednostka uznaje wigc, ze wyodrgbnione obowiazki zaprojektowania i budowy nale-
zy polaczy¢ i rozlicza¢ jako jeden obowiazek, poniewaz warunki dotyczace taczenia
odrgbnych obowiazkow zostaly spetnione.

Wersja 2. Jednostka stwierdza, ze projekt jest kompletny przed rozpoczeciem
budowy i jego pdzniejsza modyfikacja nie bedzie konieczna. Faza budowy jest wigc
zalezna od fazy projektowania, ale odwrotna zalezno$¢ nie zachodzi. W zwiazku
z tym jednostka uznaje, Ze nie sa one w znacznym stopniu wspotzalezne. Wymagane
warunki (wspoélzaleznosci poszczegolnych obowiazkéw i znacznego dopasowania
do potrzeb klienta lub modyfikacji) nie zostaty spetnione, stad tez jednostka oddziel-
nie bedzie uymowac kazdy z wyodrebnionych obowiazkow.

W zaleznos$ci od umowy, takie same towary lub ustugi moga zosta¢ uznane albo
za wyodrebnione obowiazki do wykonania, albo za potaczone w pakiety. W tym celu
jednostka powinna dokonac oceny, czy poszczegolne elementy sktadajace sig na re-
alizacj¢ $wiadczenia wynikajacego z danej umowy sg ze soba w znacznym stopniu
powiazane, czy ich przekazanie wymaga przeprowadzenia istotnych prac majacych
na celu ich zintegrowanie oraz czy pakiet takich dobr i ustug powinien zosta¢ istot-
nie zmodyfikowany lub dostosowany do potrzeb klienta, aby speini¢ warunki prze-
widziane w umowie.

3. Ustalenie ceny transakcyjnej

Kolejnym krokiem po wyodrebnieniu i ewentualnym polaczeniu poszczegdlnych
obowiazkow skladajacych si¢ na wykonanie §wiadczenia okreslonego w umowie
jest okreslenie ceny transakcyjnej. Zgodnie z definicja zawarta w projekcie standar-
du ,,cena transakcyjna to kwota, ktora jednostka spodziewa si¢ otrzyma¢ w zamian
za przekazanie przyrzeczonych towarow lub ushug klientowi, z wytaczeniem kwot
pobranych w imieniu stron trzecich”. Cena transakcyjna odzwierciedla wigc ocze-
kiwania jednostki zwigzane z kwota, ktéra ma w przysztosci otrzymac za spelnione
$wiadczenie. W wielu przypadkach kwota ta jest $cisle okreslona w umowie jako
stata wielko$¢, a ptatno$¢ jest dokonywana w momencie wykonania §wiadczenia lub
po uptywie krétkiego czasu, dlatego ustalenie ceny transakcyjnej nie stanowi trud-
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nosci. Moga si¢ one natomiast pojawi¢ w sytuacjach, gdy w umowie przewidziano,
Ze na ceng transakcyjna, oprocz czesci statej, sktada si¢ rowniez czg$¢ zmienna lub
ptatnos$¢ ma zosta¢ dokonana w dtuzszym okresie po wykonaniu $wiadczenia albo
nastapi w innej formie niz gotdwka. Ustalajac ceng transakcyjna, jednostka powinna
uwzglednic:

—  jej zmiennos¢;

— warto$¢ pieniadza w czasie;

— platnos$ci o charakterze niepienigznym;

— przewidziane w umowie kwoty ptatne klientowi przez sprzedawce.

Ponadto w zmienionym projekcie standardu do ustalenia ceny transakcyjnej
nie jest wymagane przeprowadzenie oceny zdolnosci klienta do zaptaty umowio-
nej kwoty 1 nie stanowi to wstgpnego warunku ujgcia przychodu. Pierwsza wersja
standardu przewidywata korektg przychodow brutto o wstgpnie oszacowang warto$é
kwot nie$ciagalnych. W drugiej wersji przyjgto natomiast, ze szacunkowa wartos$¢
kwot nie$ciagalnych powinna zosta¢ ujeta w odrebnej pozycji sprawozdania z cat-
kowitych dochodow, obok pozycji przychodow brutto.

3.1. Zmienno$¢ ceny transakcyjnej

Zmiennos$¢ ceny transakcyjnej moze dotyczy¢ zarowno wysokosci kwoty, jak 1 mo-
mentu jej otrzymania i moze wynika¢ z dyskonta, rabatu, refundacji, premii, bonu-
sow, kar, koncesji czy tez spelnienia warunkéw okreslonych w umowie. W omawia-
nym projekcie standardu proponowane sa dwie alternatywne metody szacowania
zmiennej czgSci ceny transakcyjnej:

a) metoda warto$ci oczekiwanej lub

b) metoda warto$ci najbardziej prawdopodobne;.

Jednostka powinna wybra¢ t¢ metodg, ktora najlepiej odpowiada ostatecznej
kwocie przystugujacej jednostce za wykonanie §wiadczenia. Wybrana metoda po-
winna by¢ stosowana przez caty czas trwania kontraktu, a oszacowana kwota powin-
na by¢ aktualizowana na kazdy dzien bilansowy.

Metoda wartos$ci oczekiwanej ma polega¢ na tym, ze na podstawie historycznych,
biezacych i prognozowanych informacji jednostka identyfikuje mozliwe efekty re-
alizacji kontraktu i okresla prawdopodobienstwo ich wystapienia. Warto$¢ oczeki-
wana stanowi¢ wigc bedzie Srednia mozliwych wynikow wazona prawdopodobien-
stwem ich uzyskania. Metoda druga wskazuje, ze do okreslenia wartosci przychodu
nalezy uwzglednic t¢ wysokos¢ przysziej ptatnosci, ktora jest najbardziej prawdopo-
dobna, czyli wynika z najlepszych szacunkow kierownictwa. Gdy jednostka posiada
wigcej podobnych kontraktow, metoda wartosci oczekiwanej bedzie prowadzita do
lepszego oszacowania przysztych ptatnosci, jesli natomiast jednostka spodziewa si¢
uzyskania jednej z dwoch mozliwych kwot (np. otrzyma bonus w catosci lub nie
otrzyma go wcale), wtedy lepiej zastosowac metode wartosci najbardziej prawdopo-
dobnej. Przyktady 2 oraz 3b ilustruja mozliwe skutki doboru obu wyzej wskazanych
metod (oprac. na podst.: [Applying IFRS 2012, s. 26-27]).
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Przyklad 2

Jednostka A, zajmujaca si¢ produkcja mebli, zawarta umoweg na dostarczenie
okreslonej liczby stolow i krzeset. W umowie przewidziano 6-tygodniowy termin
realizacji i ceng 100 000 zl. W przypadku realizacji zamowienia w terminie do
4 tygodni umowa przewiduje bonus w wysokosci 20 000 z1.

Wersja 1. W przeszlosci jednostka juz realizowata podobne zamowienia i obec-
nie rowniez realizuje podobne kontrakty. Na podstawie doswiadczenia jednostka
stwierdza, ze uwzgledniajac wszystkie obecnie realizowane zlecenia, szansa na
wczesniejsze wykonanie, a tym samym realizacje bonusu wynosi 75%. Jednostka
rozwazyla wigc jego prawdopodobienstwo nie tylko w kontekscie mozliwosci reali-
zacji tego konkretnego zlecenia, ale takze w odniesieniu do wszystkich zlecen reali-
zowanych w danym okresie. W efekcie stwierdzita, Zze lepsza metoda na ustalenie
warto$ci przyszlej ptatnosci bedzie metoda wartosci spodziewanej. Do statej czesci
ceny 100 000 zt okreslonej w umowie jednostka dotozy jeszcze wartos¢ potencjalne-
g0 bonusu w wysokosci 75% x 20 000 zt + 25% x 0 zt =15 000 zt.

Wersja 2. W przesztosci jednostka juz realizowala podobne zaméwienia, ale
obecnie podobnych kontraktow realizuje niewiele. Jednostka stwierdza, ze szansa
na otrzymanie bonusu wynosi 75%. Ze wzgledu na niewielka ilo$¢ podobnych zle-
cen realizowanych biezaco oraz zero-jedynkowy sposob przyznawania bonusu jed-
nostka uznaje, ze wlasciwa metoda prognozowania wartosci potencjalnego bonusu
bedzie metoda warto$ci najbardziej prawdopodobnej. Stata czg$¢ ceny transakcyjnej
100 000 zt zostanie powigkszona o kwote bonusu, ktora jest najbardziej prawdopo-
dobna, czyli 0 20 000 zt.

Obecnie jednostki stosujace MSR/MSSF czgsto odraczaja pomiar czgsci zmien-
nej ceny transakcyjnej do momentu ustalenia wysokosci i ujgcia przychodu, czyli do
momentu przekazania ryzyka lub otrzymania ptatnosci. Natomiast zgodnie z propo-
nowanym standardem oszacowanie warto$ci czg$ci zmiennej powinno nastapi¢ na
poczatku realizacji $wiadczenia okreslonego w umowie. Ponadto warto$¢ ta moze
zosta¢ przypisana do wyodrgbnionych obowiazkéw wykonania. W efekcie przychod
wynikajacy z czg$ci zmiennej wynagrodzenia moze zosta¢ rozpoznany wczesniej,
co ilustruje przyktad 3a (oprac. na podst.: [Applying IFRS 2012, s. 27]). Jedynym
ograniczeniem, jakie zostatlo przewidziane w projekcie, jest brak ,,uzasadnionej
pewnosci” nabycia tytutu do otrzymania tych kwot.

Przyklad 3a

Zalozenia: Jednostka A zajmuje si¢ Swiadczeniem ustug z zakresu obstugi infoli-
nii. Jej wynagrodzenie sktada si¢ z czgsci statej oraz z czg$ci zmiennej uzaleznione;j
od $redniego czasu oczekiwania na rozmowg. Zawarta na 3 lata umowa przewidu-
je roczne wynagrodzenie w wysokosci 120 000 zt i dodatkowo 1 zt za rozmowg
w przypadku, gdy ich liczba przekroczy 120 000. Ponadto jednostka moze otrzymac
premig potroczna w wysokosci 6000 z1, jezeli sredni czas oczekiwania rozmowcy na
potaczenie bedzie krotszy niz 4 minuty. Jednostka jest w trakcie negocjacji umowy
na kolejne 3 lata.
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Gléwnym obowiazkiem wykonania, wynikajacym z umowy, jest przeprowadze-
nie minimum 120 000 rozmoéw telefonicznych w roku. Na podstawie doswiadczenia
z poprzedniego okresu umowy jednostka nie spodziewa sig, ze przeprowadzi wigcej
rozmow, oraz uznaje, ze Sredni czas oczekiwania na potaczenie nie bedzie dtuzszy
niz 4 minuty.

Szacowana roczna cena transakcyjna wyniesie: 120 000 + 2 x 6000 = 132 000 zt.

Traktujac kazdy rok realizacji zlecenia jako wyodrgbniony obowiazek wykona-
nia, jednostka powinna rozpozna¢ w danym roku przychod, uwzgledniajac stosunek
rozméw rzeczywiscie przeprowadzonych do rozméw spodziewanych, maksymalnie
do liczby 120 000.

Jezeli jednostka stwierdzi, ze ma ,,uzasadniona pewnos$¢” wykonania 120 000
rozmoéw, bedzie oczekiwala naleznej jej kwoty w wysokosci ceny oszacowanej.
Wtedy w danym roku warto$¢ przychodu ujgtego po wykonaniu rozméw wyniesie
132 000/120 000 = 1,1 zt za rozmowe.

Jezeli jednostka spodziewa si¢ przeprowadzi¢ rozmow wigcej niz 120 000, to
kazda nadwyzkowa rozmowe, po cenie 1 zt za rozmowe, przewidzianej w umowie,
powinna uwzgledni¢ w cato$ci uyymowanej ceny transakcyjnej. Jezeli jednostka spo-
dziewa si¢ przeprowadzi¢ 125 000 rozmodw, to warto$¢ przychodu wyniesie:

132 000 + 5000 x 1 =137 000 zt.

Wedhug obecnie obowiazujacego standardu jednostka mogta odroczy¢ ujecie
premii za krotki czas oczekiwania na polaczenie np. do momentu jego ptatnosci
1 jako przychod uja¢ wytacznie stata czes¢ ceny transakcyjnej, czyli 120 000 zt.

Przyklad 3b

Zalozenia takie jak w przyktadzie 3a, z wyjatkiem zasad przyznawania premii
za skrocenie czasu oczekiwania na potaczenie. Jednostka rozwaza, ktéra metode
szacowania ceny transakcyjnej wybra¢. W tym celu, na podstawie doswiadczenia,
szacuje prawdopodobienstwo nabycia prawa do poszczegolnych kwot premii (tabela
przedstawia zasady przyznawania premii oraz szacunek prawdopodobienstwa prze-
prowadzony przez jednostke).

Sredni czas oczekiwania Warto$¢ premii rocznie | Prawdopodobienstwo
Powyzej 5 minut 0zt 30%
4-5 minut 10 000 zt 30%
3-4 minuty 20 000 zt 35%
Ponizej 3 minut 30 000 zt 5%

Wersja 1. Jednostka stwierdza, ze zadna z mozliwych do otrzymania kwot nie
jest w zasadzie bardziej prawdopodobna niz brak premii, w zwiazku z czym jednost-
ka uznaje, ze metoda wartosci oczekiwanej bedzie najbardziej wtasciwa. Stad czgsé
stala ceny transakcyjnej zostanie powigkszona o szacowang warto$¢ czesci zmienne;j
w wysokosci: (10 000 x 30%) + (20 000 x 35%) + (30 000 x 5%) = 11 500.
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Wersja 2. Jednostka uznaje, ze liczba mozliwych do otrzymania kwot premii jest
niewielka oraz Zze zastosowanie metody warto$ci oczekiwanej moze prowadzi¢ do
uzyskania wartosci, ktora nie jest przewidziana w harmonogramie wyplat. Stad jed-
nostka stwierdza, ze metoda wartos$ci najbardziej prawdopodobnej bedzie whasciwa
do dokonania szacunku zmiennej czgsci ceny transakcyjnej. W tym przypadku stata
czes¢ ceny transakcyjnej zostanie wige powigkszona o 20 000, poniewaz jest to kwota
premii, ktora zostata przez jednostke uznana za najbardziej prawdopodobna.

Dokonujac wyboru metody szacowania czg$ci zmiennej ceny transakcyjnej, pro-
jekt standardu wskazuje, ze nalezy wybra¢ t¢ metode, ktora najlepiej odpowiada
ostatecznej kwocie przystugujacej jednostce za wykonanie $wiadczenia. Zaktada-
jac sytuacje przedstawiona w przyktadzie 3b, mozna zauwazy¢, ze kazda z dwoch
mozliwych metod prowadzi do uzyskania kwoty, do ktérej mozna mie¢ zastrzeze-
nia. Metoda warto$ci oczekiwanej prowadzi do ujgcia w ramach przychodu takiej
kwoty, ktora wcale nie jest prawdopodobna, gdyz w takiej wysoko$ci nie zostata
przewidziana w umowie. Natomiast w efekcie zastosowania drugiej metody ujeta
kwota jest wprawdzie najbardziej prawdopodobna, ale prawdopodobienstwo uzy-
skania kwoty o potowg mniejszej jest nizsze jedynie o 5%. Oznacza to, ze z prawie
takim samym prawdopodobienstwem mogtaby zosta¢ ujgta kwota, ktora jest istotnie
nizsza.

3.2. Warto$¢ pieniadza w czasie

Przy okre$leniu ceny transakcyjnej nalezy réwniez uwzgledni¢ warto$¢ pieniadza
w czasie, jezeli w odniesieniu do danej umowy jednostka stwierdzi, ze obejmuje
ona element finansowania o znacznej wartosci. Dotyczy to sytuacji, kiedy w chwi-
li podpisania umowy oczekuje sig, ze pomigdzy przekazaniem towarow lub ushug
klientowi a dokonaniem ptatnosci (z gory lub z dotu) uptynie okres dtuzszy niz jeden
rok. Analizujac, czy element finansowania ma znaczaca warto$¢ w odniesieniu do
cato$ci umowy, jednostka powinna rozwazyc¢:

a) czy kwota ptatnosci bedzie si¢ znaczaco r6zni¢ od kwoty, ktora klient zapta-
citby gotowka zaraz po przekazaniu dobr lub ustug lub zgodnie ze standardowymi
warunkami ptatnosci;

b) oczekiwany okres czasu migdzy dostarczeniem dobr lub ustug a otrzymaniem
ptatnosci;

¢) oprocentowanie okreslone w umowie i obowiazujace na rynku.

W przypadku gdy jednostka stwierdzi, ze element finansowania ma znaczaca
warto$¢ dla calo$ci umowy, cena transakcyjna powinna stanowi¢ zdyskontowana
warto$¢ oczekiwanego wynagrodzenia. W tym celu jednostka powinna zastosowac
stopeg dyskontowa taka, jaka zastosowataby w oddzielnej umowie zawartej z danym
klientem dotyczacej kredytowania, niezaleznie od dostarczania jakichkolwiek dobr
lub ustug. Ustalajac stope dyskontowa, jednostka powinna uwzgledni¢ oczekiwane
warunki dyskontowania, jak rowniez ryzyko kredytowe danego klienta. Okresle-
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nie stopy procentowej specyficznej dla danego klienta moze okaza¢ si¢ szczegol-
na trudnoscia glownie dla jednostek niezajmujacych si¢ dziatalnoscia kredytowa.
Jednostkom, ktore stosuja rozne ceny dla sprzedazy gotowkowej i dla sprzedazy
z odroczonym terminem ptatnos$ci, standard proponuje ustalanie stopy dyskontowej
na poziomie stopy, ktora dyskontuje warto§¢ nominalna przysztej ptatnosci do war-
tosci ptatnosci gotowkowej. Ustalona stopa dyskontowa po rozpoczgciu realizacji
kontraktu nie powinna by¢ modyfikowana w przypadku zmiany warunkow rynko-
wych i stop rynkowych. Jezeli natomiast nastapi zmiana w zakresie spodziewanego
terminu ptatnosci, jednostka powinna uwzglednic¢ jej skutek w wartosci szacowane;j
ceny transakcyjne;j.

Zdyskontowana warto$¢ ceny transakcyjnej jednostka ujmuje po spetnieniu obo-
wiazkéw wykonania jako przychod, a ustalona przy tym kwote elementu finanso-
wania powinna uja¢ odrgbnie jako koszty odsetek (w przypadku gdy klient ptaci
z gory) lub jako przychody z odsetek (przy ptatnosci z dotu). Przyktad 4 zawiera
ilustracj¢ ustalenia i ujecia zdyskontowanej wartosci ceny transakcyjnej (oprac. na
podst.: [Applying IFRS 2012, s. 29]).

Przyklad 4

W ramach oferty promocyjnej salon samochodowy sprzedaje samochdod. Cena
sprzedazy wynosi 100 000 zl, a ptatno$¢ ma nastapi¢ w po uptywie 2 lat, oprocento-
wanie wynosi 0%.

Jednostka uznaje, ze kwota finansowania jest znaczaca, w zwiazku z tym powin-
na odrebnie uja¢ kwoty dotyczace: przychodu ze sprzedazy i elementu finansowa-
nia. Na podstawie przeprowadzonej analizy sytuacji kredytowej klienta sprzedawca
stwierdza, ze gdyby mial udzieli¢ temu klientowi pozyczki dwuletniej, to bytaby ona
oprocentowana w wysokosci 9,5% w skali roku.

Wartos¢ przychodu ze sprzedazy wynosi: 100 000 / (1,095)* = 83 401.

Dekretacja: Wn Naleznosci dlugoterminowe 83.401 + Ma Przychody ze sprze-
dazy 83 401.

Wartos$¢ elementu finansowania wynosi: 100 000 — 83 401 = 16 599.

1 rok finansowania (83 401 x 0,095 =7923).

Dekretacja: Wn Nalezno$ci dlugoterminowe 7923 + Przychody z odsetek 7923.

2 rok finansowania ((83 401 + 7,923) x 0,095) = 8676.

Dekretacja: Wn Naleznosci dtugoterminowe 8676 + Przychody z odsetek 8676.

3.3. Platnosci niepieni¢zne

W przypadku gdy umowa przewiduje dokonanie ptatnosci w formie dobr, ustug lub
innych sktadnikow niepienigznych, omawiany projekt standardu nie wprowadza
zmian zasad dotychczasowych i przewiduje wyceng otrzymanej lub spodziewanej
platnosci niegotowkowej w wartosci godziwej, jezeli mozliwe jest jej wiarygodne
oszacowanie. Jezeli nie jest to mozliwe, warto$¢ platnosci niegotowkowej nalezy



Pomiar wartos$ci przychodow wedtug projektu migdzynarodowego standardu... 93

ustali¢ w sposob posredni poprzez odniesienie do indywidualnej ceny sprzedazy
dobr lub ustug bedacych przedmiotem umowy.

W sytuacjach, w ktorych jednostka otrzymuje od klienta dobra Iub ustugi ma-
jace wspomoc ja w wykonaniu przyrzeczonego swiadczenia, to otrzymane sktadni-
ki rowniez powinny by¢ rozliczone jako platnosci niegotdéwkowe, jezeli jednostka
przejmuje nad nimi kontrolg.

Projekt standardu nie wskazuje jednak, w ktorym momencie nalezy dokony-
wac oszacowania wartosci godziwej platno$ci niepienigznej: na poczatku realizacji
$wiadczenia przyrzeczonego w umowie, czy po jego zakonczeniu. Jezeli, przykta-
dowo, umowa przewiduje ptatno$¢ w postaci instrumentéw finansowych, to istotne
znaczenie moze mie¢ moment ustalenia ich wartosci godziwej: na dzien zawarcia
umowy, przekazania tego instrumentu czy wykonania §wiadczenia.

3.4. Platnosci dla klienta

Poza ptatnosciami dokonywanymi za zakupione od klientow dobra lub ustugi jed-
nostka moze przekazywac im ré6znego rodzaju ,,motywatory” majace zachgcic klien-
tow do rozpoczecia lub kontynuacji wspotpracy z jednostka. Moga to by¢ rabaty,
kupony, darmowe produkty lub ustugi czy tez instrumenty finansowe. ,,Motywato-
ry”’ te moga by¢ rowniez przekazywane innym podmiotom, ktore zakupuja produkty
lub ushugi jednostki od jej klientow. Jednostka powinna wigc rozrézni¢ sktadniki
przekazywane klientowi na te, ktore maja charakter ,,motywatoréw”, oraz te, ktore
zostaty badz maja by¢ przekazane za otrzymane dobra lub ustugi.

Warto$¢ przekazanych lub majacych by¢ przekazane ,,motywatoréw” powinna
pomniegjszaé ceng transakcyjna nalezna jednostce od klienta z tytutu zawartej umo-
wy. Jezeli natomiast platnos$¢ zwiazana jest z otrzymaniem wyodrgbnionego dobra
badZ ustugi przez klienta, to powinna by¢ ona ujgta tak samo jak wszystkie inne
zakupy jednostki dokonywane w trakcie dziatalnosci gospodarcze;.

4. Alokacja ceny transakcyjnej

Ustalong ceng transakcyjna nalezy przypisa¢ do wyodrgbnionych wczesniej obo-
wiazkow wykonania, proporcjonalnie do indywidualnych cen sprzedazy dobr
i ustug, ktére dotycza tych obowiazkow. W efekcie wszelkiego rodzaju upusty
i rabaty przewidziane w umowie generalnie zostang proporcjonalnie roztozone na
wszystkie obowiazki wykonania, sktadajace si¢ na realizacje §wiadczenia wynika-
jacego z umowy. W specyficznych sytuacjach, po spehieniu okre§lonych warun-
kow, projekt przewiduje mozliwos¢ alokacji upustow i rabatow dotyczacych catosci
umowy tylko do wybranych obowiazkéw umowy. Podobnie zmienna czgs¢ ceny
transakcyjnej mozna przypisa¢ w okreslonych sytuacjach do wybranych, a nie do
wszystkich obowiazkéw wykonania.
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4.1. Ustalenie indywidualnej ceny sprzedazy

Alokacja ceny transakcyjnej do wyodrgbnionych obowiazkow wykonania wymaga
w pierwszej kolejnosci okreslenia cen sprzedazy poszczegdlnych towarow i ushug,
ktore na podstawie umowy maja zosta¢ dostarczone lub zrealizowane. Indywidualna
cena sprzedazy to cena, po ktorej jednostka sprzedataby na dzien rozpoczegcia kon-
traktu w odregbnych transakcjach okreslone w kontrakcie dobra lub ustugi. Jezeli jed-
nostka nie prowadzi indywidualnej sprzedazy dobr lub ustug bedacych przedmiotem
umowy i w zwigzku tym nie ustala ich indywidualnych cen sprzedazy, wtedy nalezy
je oszacowac. Na potrzeby oszacowania jednostka powinna rozpatrzy¢é wszystkie
dostepne jej informacje na temat danego klienta, warunkéw rynkowych czy czynni-
koéw specyficznych dla jednostki. Szacowanie indywidualnej ceny sprzedazy moze
odbywac si¢ zgodnie z proponowanymi w projekcie standardu metodami, takimi jak:

a) Metoda rynkowa — polega na analizie rynku, na ktorym jednostka zwykle
sprzedaje dobra Iub ustugi, i oszacowaniu kwoty, ktora klienci na tym rynku za-
ptaciliby za te okreslone sktadniki. Mozliwe jest rowniez skorzystanie z informacji
o cenach konkurentow za takie same lub podobne dobra lub ustugi i dostosowanie
ich, jesli to konieczne, do poziomu kosztoéw i marzy stosowanej przez jednostke.

b) Metoda kosztowa — polega na ustaleniu kwoty spodziewanych kosztow re-
alizacji danego obowiazku wykonania i powigkszenia jej o marzg stosowang przez
jednostke przy sprzedazy takich dobr lub ustug. Metoda kosztowa nie powinna by¢
stosowana, jezeli jednostka nie moze zapewni¢, ze zalozony poziom marzy zostanie
zrealizowany przez rynek. Oznacza to, ze stosowanie tej metody powinno by¢ uzu-
petnione metoda rynkowa.

¢) Metoda rezydualna — w przypadku gdy indywidualna cena sprzedazy danego
dobra lub ustugi jest w znacznym stopniu zmienna lub niepewna jednostka moze ja
oszacowac poprzez pomniejszenie catkowitej ceny transakcyjnej o sumg ustalonych
indywidualnych cen sprzedazy przypisanych do pozostatych obowiazkow wykona-
nia. Jak podaje projekt standardu, cen¢ uznaje si¢ za istotnie zmienna, jezeli jed-
nostka to samo dobro lub ustuge w zblizonym czasie sprzedaje réoznym klientom po
znacznie odbiegajacych od siebie cenach. Natomiast cena sprzedazy jest niepewna
jezeli dany sktadnik nie byt jeszcze sprzedawany i jednostka nie ustalila jeszcze jego
indywidualnej ceny sprzedazy. Metoda ta znajdzie zastosowanie szczegdlnie w jed-
nostkach, ktore nie sprzedaja danych dobr lub ustug indywidualnie, ale w potaczeniu
z innymi sktadnikami.

d) Inna metoda szacowania — pod warunkiem maksymalnego wykorzystania da-
nych mozliwych do zaobserwowania i konsekwentnego jej stosowania do ustalania
indywidualnej ceny sprzedazy podobnych dobr lub ustug w odniesieniu do podob-
nych klientow.

W celu prawidtowej alokacji ceny transakcyjnej nie wystarczy wigc skorzystac
ze wskazanych w umowie cen na poszczegdlne dobra lub ustugi, ale dla kazdego
obowiazku wykonania (dostarczenia dobra lub realizacji ustugi) nalezy oszacowac
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ceng, ktora odzwierciedlataby transakcjg jego indywidualnej sprzedazy. W przypad-
ku dobr i ustug, ktore ze swej natury nie sa sprzedawane oddzielnie (np. oprogramo-
wanie opracowanie na zamowienie klienta i jego aktualizacje), koniecznos$¢ osza-
cowania indywidualnej ceny ich sprzedazy moze okaza¢ si¢ istotnym problemem.
Wydaje sig, ze wtedy zastosowanie powinna znalez¢ metoda rezydualna. Przyktady
5 1 6a ilustruja sytuacje, w ktorych zastosowano wymienione w standardzie metody
szacowania indywidualnej ceny sprzedazy (oprac. na podst.: [Applying IFRS 2012,
s. 35]).

Przyklad 5

Jednostka zawarta umowe na dostawe oprogramowania wraz z mozliwo$cia
konsultacji dotyczacej jego obstugi przez 3 lata za taczna ceng 40 000 zt. Kontrakt
sktada si¢ wigc z dwoch obowiazkéw wykonania.

Poza negocjowang oferta pakietowa jednostka sprzedaje takie oprogramowanie
bez ustugi konsultacji za 30 000 zt. Istnieje réwniez mozliwo$¢ indywidualnego
zakupu ustugi konsultacji, wtedy cena takiej ustugi uzalezniona jest od czasu jej
trwania.

W celu ustalenia indywidualnej ceny sprzedazy ushugi konsultacji we wskazanej
umowie jednostka zastosuje metodg rezydualna: 40 000 — 30 000 = 10 000 zt.

Przyklad 6a

Jednostka zawarta umowg na dostawg i instalacje maszyny produkcyjnej za
50 000 zt z gwarancja na 3 lata. Kontrakt zawiera wigc trzy obowiazki wykonania:

1) dostawe maszyny,

2) instalacj¢ maszyny,

3) gwarancje na 3 lata — jednostka nie sprzedaje indywidualnie gwarancji, ale ma
w ofercie mozliwos¢ zakupu maszyny bez gwarancji, dlatego tez uznaje, ze gwaran-
cja moze stanowi¢ w tym kontrakcie odrgbny obowiazek wykonania.

Ustalenie indywidualnych cen sprzedazy dla poszczegélnych obowiazkow wy-
konania:

1) cena sprzedazy, po ktorej jednostka zwykle sprzedaje takie maszyny bez in-
stalacji i gwarancji, wynosi 40 000 zi;

2) jednostka nie zajmuje si¢ indywidualng sprzedaza ustug instalacyjnych, inne
podmioty oferuja takie ustugi po cenie od 4000 zt do 5000 zt; w celu ustalenia indy-
widualnej ceny sprzedazy ustugi instalacyjnej jednostka zastosuje metodg kosztowa:
szacowane koszty ustugi wynosza 3800 + marza 10% (zgodna z poziomem akcepto-
wanym na rynku) = 4180 zl;

3) indywidualna cena sprzedazy gwarancji zostanie ustalona metoda kosztowa:
szacowane koszty gwarancji wynosza 8000 zt + marza 10% = 8800 zt.

Na podstawie indywidualnych cen sprzedazy dotyczacych poszczegolnych obo-
wiazkdéw wykonania jednostka dokona alokacji ceny transakcyjnej i ujmie przychod
w kwocie przypisanej do kazdego obowiazku po jego wykonaniu.
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4.2. Metoda alokacji proporcjonalnej

Po ustaleniu indywidualnej ceny sprzedazy dobr i ustug bedacych przedmiotem po-
szczegbdlnych obowiazkéw wykonania nalezy przypisac¢ ceng transakcyjng do tych
obowiazkéw wykonania. Wedlug projektu standardu, poza dwoma wyjatkami, alo-
kacja ceny transakcyjnej do poszczegolnych obowiazkow wykonania powinna od-
bywac si¢ zgodnie z metoda alokacji proporcjonalnej, tj. bazowac na proporcji indy-
widualnej ceny sprzedazy kazdego obowiazku wykonania do sumy indywidualnych
cen sprzedazy wszystkich obowiazkdéw wykonania sktadajacych si¢ na Swiadczenie
wynikajace z umowy. Proponowana metoda alokacji nie r6zni sig istotnie od metody
zawartej w biezacym standardzie, bazujacej na relacji wartosci godziwych. Zastoso-
wanie metody alokacji proporcjonalnej przedstawia przyktad 6b (oprac. na podst.:
[Applying IFRS 2012, s. 37]).

Przyklad 6b

Zatozenia takie jak w przyktadzie 6a:

Indywidualne ceny sprzedazy: maszyna 40 000 z1, instalacja 4180 zt, gwarancja
8800 zt.

Suma indywidualnych cen sprzedazy: 40 000 + 4180 + 8800 = 52 980.

Cena transakcyjna: 50 000 zt.

Roznica w wysokosci 2980 zt stanowi upust.

Alokacja ceny transakcyjnej do poszczegolnych obowiazkoéw wykonania:

Maszyna: 40 000 x 50 000/52 980 = 37 750.

Instalacja: 4180 x 50 000/52 980 = 3945.

Gwarancja: 8800 x 50 000/52 980 = 8305.

Kwoty alokowane do poszczegdlnych obowiazkow wykonania powinny zostacé
rozpoznane jako przychod po wykonaniu danego obowiazku.

W powyzszym przyktadzie upust wynikajacy z réznicy ceny transakcyjnej do-
tyczacej sprzedazy pakietu sktadnikéw i sumy indywidualnych cen ich sprzedazy
zostal, zgodnie z projektem standardu, przypisany do poszczegoélnych obowiazkow
wykonania zgodnie z metoda alokacji proporcjonalnej. Projekt zaktada rowniez
mozliwos$¢ przypisania upustu do jednego obowiazku wykonania, jezeli cena dobr
lub ustug sktadajacych sig¢ na ten obowiazek jest wyraznie niezalezna od innych dobr
lub ushug okreslonych w umowie, a tak jest, gdy spetnione sa warunki:

a) jednostka regularnie sprzedaje dany sktadnik kontraktu po indywidualnej ce-
nie oraz

b) na podstawie obserwowalnych indywidualnych cen sprzedazy mozna udo-
wodnic, ze caly upust wynikajacy z umowy dotyczy danego obowiazku wykonania.

Przyktad 7 ilustruje przypadek alokacji upustu do jednego obowiazku wykonania.
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Przyklad 7

Zatozenia: Jednostka zajmuje si¢ dzialalno$cia szkoleniowa w zakresie nauki
gry w tenisa ziemnego oraz prowadzi sklep z odzieza i sprzgtem do gry w tenisa
ziemnego. Klient zakupit rakiete za 1500 zl, zestaw pitek za 90 zi, buty za 300 zt
i koszulke za 150 zt. Za zakup rakiety powyzej 1000 zt jednostka oferuje 3 godziny
nauki gry za potowg ceny. Cena indywidualnie zakupionej lekcji wynosi zgodnie
z cennikiem 100 zt. Klient w dniu zakupu odebrat pitki, buty i koszulke oraz umowit
si¢ na pierwsza lekcje w nastepnym miesiacu. Wtedy tez odbierze rakiete, gdyz ze
wzgledu na rodzaj nie byta w danym dniu dostepna w sklepie.

Indywidualne ceny sprzedazy Cena zestawu zakupionego
zakupionych sktadnikow: przez klienta

Rakieta 1500 zt Rakieta 1500 zt
Pitki 90 zt Pitki 90 zt
Buty 300 zt Buty 300 zt
Koszulka 150 zt Koszulka 150 zt
Lekcje (3 szt.) 300 zt Lekcje (3 szt.) 150 zt
Razem: 2340 zt Razem: 2190 zt
Upust 150 zt

Ze wzgledu na pézniejsze odebranie rakiety i realizacjg lekcji nauki jednostka
dzieli transakcj¢ na dwa obowiazki wykonania. Pierwszy dotyczy przekazania pitek,
butéw i koszulki, a drugi — rakiety. Alokacja ceny transakcyjnej do wyodrebnionych
obowiazkéw wykonania:

Przekazanie pitek, butéw i koszulki 540 zt
Przekazanie rakiety + lekcije 1650 zt
Razem 2190 zt

Wprowadzenie wyjatku w postaci alokacji upustu do jednego obowiazku wy-
konania w okreslonych przypadkach stanowi nowo$¢ w porownaniu z obecnymi re-
gulacjami. Z jednej strony pozwala to na wierniejsze odwzorowanie ekonomicznej
tresci transakcji, ale z drugiej zwigksza kompleksowos¢ uregulowania.

Drugi wyjatek, skutkujacy odstapieniem od metody alokacji proporcjonalne;,
zostal w omawianym projekcie przewidziany w przypadku, gdy cena transakcyjna
obejmuje kwoty zmienne lub warunkowe. Nalezy je w calosci zaliczy¢ wylacznie do
jednego obowiazku wykonania, jezeli spelnione sa dwa warunki:

a) zasady platnosci kwoty zmiennej, okreslone w umowie, dotycza dziatan jed-
nostki zwigzanych ze spelieniem tego konkretnego obowiazku wykonania lub
efektow tego wykonania oraz

b) zaliczenie kwoty zmiennej w cato$ci do danego obowiazku wykonania jest
zgodne z zasada alokacji w projekcie standardu, tzn. kwota ostatecznie alokowana
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do kazdego obowiazku wykonania stanowi kwotg oczekiwana przez jednostke za
jego wykonanie.

Jezeli oba warunki sg spelnione nie ma mozliwosci stosowania metody alokacji
proporcjonalne;.

Zastosowanie powyzszego sposobu alokacji, do jednego obowiazku wykonania,
rodzi pewne watpliwosci w sytuacjach, ktore nie zostaty wyjasnione w projekcie
standardu, a mianowicie:

— Jak alokowac¢ czg$¢ zmienng ceny transakcyjnej, jezeli dotyczy ona wigkszej
ilosci, ale nie wszystkich wynikajacych z umowy, obowigzkow do wykonania?

— W przypadku, gdy cena zawiera zarowno stata, jak i zmienna cz¢s$¢, jak alokowac
czes$¢ stalg ceny transakcyjnej, gdy czes¢ zmienna dotyczy jednego obowiazku
wykonania, czy do tego samego obowiazku wykonania moga by¢ przypisane
zarowno cz¢$¢ kwoty stalej, jak 1 catos¢ kwoty zmienne;j?

— Czy mozliwe jest przypisanie czgsci kwoty zmiennej do jednego obowiazku wy-
konania a pozostatej czgsSci do pozostatych obowiazkow, jezeli w ten sposob
oddana zostanie tre$¢ ekonomiczna transakcji?

5. Podsumowanie

Generalng zmiana, w odniesieniu do obecnego rozwiazania, proponowang w pro-
jekcie standardu jest spojrzenie na kontrakt jako na zbior obowiazkdéw, czynnosci
do wykonania. Z tego spojrzenia wynika nastgpnie koniecznos¢ alokacji ceny trans-
akcyjnej kontraktu do poszczegoélnych obowiazkow. Dotychczasowy MSR 18 nie
przewiduje takiej alokacji w przypadku kontraktow wielosktadnikowych. W efekcie
warto$¢ ujetego przychodu stanie si¢ wielkoscia wzgledna, zalezna od decyzji jed-
nostki dotyczacych:

a) wyodrebnienia poszczegoélnych obowiazkoéw wykonania;

b) wyboru metody szacowania czg$ci zmiennej ceny transakcyjnej oraz stwier-
dzenia, ze jednostka jest upowazniona do ich otrzymania;

c¢) zastosowanej wysokosci stopy procentowej w przypadku odroczonych ptat-
nosci;

d) wyboru metody szacowania indywidualnej ceny sprzedazy w celu alokacji
ceny transakcyjnej do poszczegolnych obowiazkoéw wykonania.

Adaptacja nowego podej$cia do uznawania i wyceny przychodéw bedzie sta-
nowila duze wyzwanie w szczegolnosci dla firm dziatajacych w branzy medialnej,
rozrywkowej, telekomunikacyjnej, producentdéw oprogramowania udzielajacych
dtugoterminowych licencji, jednostek zarzadzajacych aktywami, firm budowlanych
1 innych, ktore realizuja ustugi w dtugim okresie. Wprowadzenie nowych zasad be-
dzie wymagato zmian w zakresie z jednej strony polityki i systemu rachunkowosci,
a z drugiej stosowanych procedur kontroli wewngtrznej ze wzgledu na szeroki za-
kres szacunkéw 1 indywidualnych decyzji.
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Jak wykazano w opracowaniu, obecna rachunkowo$¢ wprowadza mozliwos¢
stosowania alternatywnych metod w procesie pomiaru rowniez w odniesieniu do
kategorii wynikowych. Jednostka gospodarcza, w celu wiernego odzwierciedlenia
tresci ekonomicznej transakcji gospodarczych, bedzie dokonywac¢ wyboru metod
adekwatnych do sytuacji. Czy obecnie mamy do czynienia z tzw. ,.elastyczna ra-
chunkowoscia wielowarto§ciowa”, pozostaje pytaniem otwartym.

Literatura

Applying IFRS, 2012, Revenue from contracts with customer — the revised proposal, Ernst & Young,
January.

Cohen B., Stallings D., Robichaud C., Westall L., Wiegmann B., Seller E., Mulvey M., 2012, Revenue
from contracts with customers. The redeliberations continue, Dataline. A look at current financial
reporting issues, No. 2012-15, PwC, October, http://www.pwc.com/us/en/cfodirect/publications/
dataline/2012-15-revenue-from-contracts-with-customers-redeliberations.jhtml.

IFRS, 2011, Revenue from contracts with customer, Exposure Draft ED/2011/6, November.

MSSEF, 2012, RMSR publikuje zmieniony projekt standardu ujmowania przychodow, Biuletyn MSSF,
nr 02, Deloitte, s. 3-13.

REVENUE MEASUREMENT ACCORDING TO THE PROPOSAL
OF ANEW INTERNATIONAL STANDARD

Summary: Revenue is one of the most important economic categories upon which the eval-
uation of the entities’ position is made. The cognizance of the course of the revenue mea-
surement process is determining the correctness of this evaluation. This article presents the
proposals contained in the IASB Exposure Draft “"Revenue from Contracts with Customers”,
which concern determining the value of the revenue. Proposed changes were described on
examples. As a conclusion the author finds out that the value of the revenue is relative and
depends on a number of decisions made by the entity during the measurement process. These
decisions concern the identification of the separate performance obligations within the con-
tract, the selection of estimating methods of the variable part of the transaction price as well
as estimating methods of the standalone selling price for the purposes of the proportional
allocation.

Keywords: revenues, revenues measurement, International Financial Reporting Standards.





