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Streszczenie: Celem artykutu jest proba ukazania liczbowych charakterystyk islamskich in-
stytucji finansowych dziatajacych na §wiecie. Prezentacji towarzyszy charakterystyka zagad-
nien dotyczacych: popytu na ustugi mikrofinansowe (w wymiarze zaréwno globalnym, jak
i definiowanym przez spoteczno$¢ muzutmandw) oraz podazy wystepujacej na rynku posred-
nictwa mikrofinansowego (reprezentowanej przez podmioty mikrofinansowe i ich produkty).
Za tezg opracowania przyjeto stwierdzenie, iz obserwowane ilosciowe i jakoSciowe zmiany
wsrod islamskich instytucji mikrofinansowych staja si¢ wypadkowa m.in.: poziomu zasobno-
$ci ogromnej rzeszy wyznawcow islamu, dynamicznych zmian zachodzacych na rynku ushug
mikrofinansowych i rozwoju idei tzw. finansow islamskich.
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1. Wstep

Dziatalno$¢ instytucji mikrofinansowych postrzega si¢ jako istotny element krajo-
wych i/lub multilateralnych programow rozwoju, ktérych celem jest walka z bieda
i ubostwem poprzez wsparcie aktywnosci beneficjentow ich ustug wiazanej z po-
prawa warunkow egzystencji dzigki np. samozatrudnieniu i rozwojowi mikroprzed-
sigbiorczosci. Obserwowany od co najmniej trzech dekad dynamiczny iloSciowy
1 warto$ciowy rozwo6j mikrofinansowania podporzadkowuje si¢ postrzeganiu tej for-
my posrednictwa finansowego jako narzedzia, ktére moze zmieni¢ oblicze wspot-
czesnego $wiata. Ogromna wagg przywiazywana do idei mikrofinansowania, przy-
pisywana mu przez strony zainteresowane ta forma wsparcia ludzi potrzebujacych,
odnajdujemy cho¢by w fakcie uznania przez ONZ roku 2005 za Rok Mikrofinanso-
wania, czy przyznania w 2006 r. Pokojowej Nagrody Nobla tworcy Grameen Bank,
pionierowi i orgdownikowi wykorzystania instrumentéw mikrofinansowych Muha-
madowi Yunusowi.

Szacuje sig, ze obecnie okoto 45% $wiatowych odbiorcow ustug finansowych
swiadczonych przez podmioty mikrofinansowe to muzutmanie. Osoby te coraz czg-
$ciej poszukuja mozliwosci pokrycia swych potrzeb finansowych, pozostajac w zgo-
dzie z normami i zasadami, jakie narzuca im wyznawana religia — islam. Staje si¢ to
mozliwe tylko wtedy, gdy posrednik mikrofinansowy dziata w zgodzie z kodeksem
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islamu lub w zgodzie z tym kodeksem pozostaja wyodrgbnione w jego strukturze
organizacyjno-produktowej okre§lone oddzialy, departamenty, produkty itp. (tzw.
Islamic windows).

Islamskie instytucje mikrofinansowe (IIMF) funkcjonuja w wielu regionach
$wiata. Osobom odcigtym od konwencjonalnego rynku finansowego podmioty te
i ich produkty stwarzaja szansg otwarcia nowych perspektyw, realizacji wtasnych
projektow i pomystow, bez bazowania na subsydiach czy tez réznych formach uza-
leznienia ekonomicznego.

Majac na uwadze powyzsze uwarunkowania, definiuje si¢ cel tego artykutu, kto-
rym jest: proba ukazania liczbowych charakterystyk islamskich instytucji finanso-
wych dziatajacych na $wiecie. Prezentacji tej towarzyszy¢ bedzie opis zagadnien
dotyczacych: a) popytu na ustugi mikrofinansowe (w wymiarze zarowno globalnym,
jak 1 definiowanym przez spoteczno$¢ muzutmandéw) oraz b) podazy wystepujacej
na rynku posrednictwa mikrofinansowego (reprezentowanej przez podmioty mikro-
finansowe i ich produkty).

Za tezg tego opracowania przyj¢to stwierdzenie, iz obserwowane ilosciowe i ja-
kosciowe zmiany wsrod IIMF staja si¢ wypadkowa: poziomu zasobno$ci ogromne;j
rzeszy wyznawcow islamu, dynamicznych zmian zachodzacych na rynku ustug mi-
krofinansowych i rozwoju idei tzw. finansow islamskich.

2. Mikrofinansowanie — strona popytowa

Kierujac swoja uwage na stron¢ popytowa dziatalnosci mikrofinansowej, warto
przytoczyc¢ kilka liczb, ktore pozwola zrozumie¢ role mikrofinansowania w procesie
ksztaltowania pozadanych zmian spoteczno-gospodarczych zachodzacych w naj-
biedniejszych grupach ludnos$ci zamieszkujacych roézne regiony $wiata.

Szacuje sig, ze okoto 70-80% ludnosci $wiata nie ma dost¢pu do konwencjonal-
nych ustug finansowych [3, s. 20]. Wérdod nich wiodaca grupa sa osoby biedne i ubo-
gie, z ktorych 1,3 mld zyje za mniej niz 1 USD dziennie, a kolejne 1,7 mld — za mniej
niz 2 USD [1, s. 3]. Liczby te w sposdb bezposredni moga definiowac przestrzen,
w ktorej: a) rozwija¢ si¢ moze i powinna dzialalno§¢ mikrofinansowa, traktowana
jako narzedzie walki z ubostwem, b) realizowane moga by¢ dziatania skierowane na
,ubankowienie” duzej czesci §wiatowej spotecznosci, co daje jej szansg wlaczenia
do systemu finansowego i czerpania przez nia korzysci ptynacych z dziatania po-
srednikow finansowych.

Badania prowadzone nad wykorzystaniem ustug mikrofinansowych wsréd
biednych i ubogich (ktorych liczbe szacuje si¢ na 3 mld) wskazuja na mozliwos¢
15-krotnego zwigkszenia liczby ich beneficjentow ze 100 mln osob (dane z 2006 1.),
ktore wykorzystaty dotychczas pomoc podmiotéw mikrofinansowych, do 1,5 mld
zglaszajacych zapotrzebowanie na tego rodzaju wsparcie [7, s. 2]. Wsrdd obszarow
wskazujacych na najwigksza luke pomigdzy aktualnym wykorzystaniem pomocy
niesionej przez tzw. alternatywne instytucje finansowe (Alternative Financial Insti-
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tution), do ktorych zalicza sie podmioty realizujace cele spoteczne!, kierujace swe
ushugi do klientow pozostajacych poza obstuga bankow komercyjnych (a wsrdd nich
takze do osob nieposiadajacych statusu biednych lub ubogich), znajduja si¢ Indie,
Chiny, Azja 1 Afryka Subsaharyjska (zob. tab. 1).

Tabela 1. Niewykorzystany popyt na ustugi mikrofinansowe (mln osob)

Potencjalni klienci Dotychczasowi
Region wykorzystujacy ushugi klienci alternatywnych Luka
mikrofinansowe podmiotow finansowych
1 2 3 4(2-3)
1. Indie 440,00 132,00 308,00
2. Chiny 350,00 81,00 269,00
3. Azja Poludniowa
i Wschodnia 295,00 153,00 142,00
4. Afryka Subsaharyjska 190,00 19,00 171,00
5. Nigeria 55,00 2,00 53,00
6. Europa Wschodnia
i Azja Srodkowa 60,00 12,00 48,00
7. Srodkowy Wschod
i Afryka Poludniowa 40,00 2,00 31,00
8. Ameryka Lacinska 45,00 10,00 35,00
9. Brazylia 20,00 1,00 19,00

Zrédlo: [7, s. 2].

Przyjmujac liczbg 94 mln beneficjentow ustug mikrofinansowych (dane z 2004 r.)
$wiadczonych przez podmioty stricte mikrofinansowe wylaczone z grupy innych
alternatywnych instytucji finansowych, wskazuje si¢, ze ponad 67% z nich zamiesz-
kiwato obszar poinocnej Azji, a 21% — obszar Azji Wschodniej 1 Pacyfiku [4, s. 2].
Dane te jednoznacznie pokazuja miejsce najwigkszego popytu na produkty mikrofi-
nansowe z jednej strony i aktywnosci podmiotow je oferujacych z drugie;j.

Podsumowujac rozwazania prowadzone w tej czgsci artykutu, wypada stwier-
dzi¢, ze zjawisko biedy i ubdstwa w sposdb bezposredni implikuje koniecznos¢ za-
stosowania dziatan zaradczych, wérdd ktorych wazne miejsce zajmuja instrumenty
mikrofinansowania, oraz ze istnieje ogromna przestrzen dla rozwoju ushug mikro-
finansowych, definiowana m.in. przez granicg 1,5 mld oséb potencjalnie zdolnych
do wykorzystania zwrotnej pomocy mikrofinansowej i 100 mln aktualnych bene-
ficjentow tej formy wsparcia. Wazne jest takze, w opinii autora, aby od strony po-
pytu traktowa¢ instrumenty mikrofinansowe jako narzedzia implikujace aktywnos¢

' Do ich grupy zalicza sig: instytucje mikrofinansowe, spotdzielnie, unie kredytowe, banki rolne,
pocztowe, stanowe itp.
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gospodarcza, prowadzona w mikroskali przez biednych i ubogich, skierowang na
osiagnigcie ich zindywidualizowanych celow wiazanych z poprawa warunkéw zycia
(wyzywienia, zamieszkania, opieki zdrowotnej, edukacji) oraz celéw o charakterze
socjalnym i gospodarczym dotyczacym calego spoteczenstwa lub grup, w ktorych
osoby takie funkcjonuja.

3. Mikrofinansowanie — strona podazowa

Szacuje sig, ze na swiecie okoto 10 tys. roznorakich podmiotéw zajmuje si¢ Swiad-
czeniem ustug mikrofinansowych. W ich grupie znajduja si¢ jednostki bankowe
(pocztowe, rolne, stanowe itp.), spotdzielnie kredytowe, unie kredytowe, agendy
rzadowe, organizacje pozarzadowe, fundacje itp. Wazne jest w tym miejscu pod-
kreslenie trudno$ci w poprawnej ocenie wymiaru aktywnos$ci tych podmiotow, gdyz
czgsto nie podlegaja one zadnym obowiazkom sprawozdawczym, ani obligatoryj-
nym, ani dobrowolnym. Dlatego tez, ponizsze analizy opierac si¢ beda na miarodaj-
nych zrodtach, wykorzystujacych dane z ponad 2600 instytucji mikrofinansowych
raportujacych aktualnie swoje wyniki.

Badania prowadzone przez A. Gonzaleza dowodza, ze wiodaca forma podmio-
towa dziatalnosci mikrofinansowej sa agendy rzadowe i grupy samopomocy (od-
powiednio 30 i 29% obshlugiwanych klientow wykorzystujacych produkty mikrofi-
nansowe) [4, s. 6], w przeciwienstwie do utartej opinii 0 najwazniejszej roli w tym
obszarze instytucji pozarzadowych (24%). Fakt ten wskazuje na ogromna rolg pan-
stwa w procesie promocji dziatalno$ci mikrofinansowej, przypisywana mu w kaz-
dym regionie $wiata, oraz na duze znaczenie inicjatyw samopomocowych.

Tabela 2. Instytucje mikrofinansowe i ich klienci w latach 1997-2004

Liczba instytucji . , Liczba 0sob biednych
. . Globalna liczba 0s6b .

Rok | mikrofinansowych objgtych wykorzvstuiacyeh mikrokredvt wykorzystujacych

raportowaniem yrorzystjacy Y mikrokredyt
1997 618 13478 797 7 600 000
1998 925 20938 899 12221918
1999 1065 23 555 689 13779 872
2000 1567 30 681 107 19 327 451
2001 2186 54 932235 26 878 332
2002 2572 67 606 080 41594 778
2003 2931 80 868 343 54 785 433
2004* 2600 94 000 000 63 000 000

* Wielkosci szacowane oparte na danych z [4].

Zrodto: [1,s. 5, 6].
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Skupiajac uwage na zmianach ilo§ciowych instytucji mikrofinansowych (pod-
dajacych sig raportowaniu) nast¢pujacych w ostatniej dekadzie, warto stwierdzi¢
ponad 4-krotny wzrost liczby takich jednostek, obserwowany w latach 1997-2004
(zob. tab. 2), z 618 do 2600 podmiotow mikrofinansowych [1, s. 5, 6]. Przyrost
ten, zdaniem autora, nalezy wiaza¢: ze wzrostem bezwzglednej liczby posrednikow
mikrofinansowych, ze zwigkszeniem ich znaczenia ksztalttowanego przez wartosé¢
wykorzystywanych kapitalow i/lub ilo$ci beneficjentow ich ustug, czy ostatecznie
z koniecznoscia poprawy transparentnosci prowadzonej dziatalnosci finansowej wa-
runkujacej dostep do nowych kapitatodawcow.

Analiza geograficznej dystrybucji podmiotow mikrofinansowych (zob. tab. 3)
pozwala na sformutowanie kilku konkluzji.

Po pierwsze, obszarem o najwigkszej ilosci posrednikéw mikrofinansowych jest
teren Azji, na ktory przypada az 54% raportowanych podmiotéw. Wydaje si¢, ze
liczba ta (traktowana jako pochodna bezwzglednej liczby ludnosci zamieszkujacej
ten obszar §wiata) ma uzasadnienie takze po stronie: a) liczby oséb biednych i ubo-
gich wymagajacych pomocy, b) poziomu rozwoju gospodarczego tego regionu $wia-
ta oraz aktywnosci rzadow oraz innych podmiotdéw 1 organizacji w propagowaniu
idei mikrofinansowania.

Po drugie, kontynent afrykanski, ze swymi 919 podmiotami mikrofinansowymi,
charakteryzowany jest przez ograniczona aktywnos$¢ tych instytucji opisywana np.
wskaznikiem obstugiwanych klientow (8% ogolnej populacji beneficjentow ustug
mikrofinansowych) czy poziomem penetracji, osiagajacym warto$¢ ok. 1% (liczba
beneficjentow do liczby ludnosci ogétem).

Tabela 3. Instytucje mikrofinansowe i ich klienci — przeglad regionalny

Region Llczbairrlalt)()'[rtogvanych Liczba raportowanych | Liczba raportowanych
glo | mSIuE) Klientéw w 2002 1. Klient6w w 2003 1.
mikrofinansowych

Afryka 919 5761763 6438 587
Azja 1603 59632098 71 585413
Ameryka Lacinska

i Karaiby 261 1942 055 2519299
Razem

kraje rozwijajace si¢ 2813 67 418 963 80 649 763
Pozostate 118 187 117 218 580
Razem 2931 67 606 080 80 868 343

Zrodto: [1,'s. 5, 6].

Po trzecie, znikoma liczba podmiotow mikrofinansowych funkcjonujacych poza
krajami rozwijajacymi si¢ (4% ich liczby) wskazuje na: a) zwigkszenie dostgpu
mikroprzedsigbiorstw do konwencjonalnych ustug finansowych, b) ograniczenie
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liczby potencjalnych i faktycznych beneficjentéw ustug mikrofinansowych z tytu-

tu wzglednej ich zamoznosci, bedacej pochodna poziomu rozwoju gospodarczego

obszaréw, na ktorych zamieszkuja, a takze ¢) zmniejszona aktywno$¢ w tworzeniu

i promowaniu tego rodzaju dziatalnosci po stronie rzadow, ich agend, organizacji

pozarzadowych czy komercyjnych podmiotéw finansowych.

Warto w tym miejscu podkresli¢, iz analiza poziomu koncentracji dziatalnosci
mikrofinansowej w latach 2003-2004 wskazuje na duzy potencjat tego zjawiska,
w wymiarze zarowno krajowym, jak i ogdlnoswiatowym. I tak, zgodnie z wynikami
badan prowadzonych przez A. Gonzaleza [4, s. 3], najwigksza instytucja mikrofi-
nansowa dziatajaca w danym kraju obstuguje zwykle 30% caltkowitej liczby benefi-
cjentow tych ustug, a 5 najwigkszych podmiotéw oferuje swe produkty juz 85% tej
populacji. W wymiarze §wiatowym poziom koncentracji dzialalno$ci mikrofinanso-
wej wskazuje, ze 91% podmiotow mikrofinansowych (1425 matych) obslugiwato
25% ogolnej ilosci beneficjentow, a 9% instytucji mikrofinansowych (145 zalicza-
nych do grupy duze) obstugiwato 75% klientow. Liczby powyzsze, jak wskazuje
A. Gonzalez ,,stanowia strategiczne wyzwanie dla agencji rozwojowych i polityki
rynkowej. W kwestii nasycenia rynku mikrofinansowego prawdopodobnie nie jest
koniecznym, aby «zakwitly tysiace kwiatow». Moze by¢ to czynnikiem sprzyjaja-
cym koncentracji i licencjonowaniu mniejszej liczby instytucji mikrofinansowych,
ktorym menedzerzy rokuja mozliwo$¢ ogromnego wzrostu” [4, s. 3].

Ostatnim obszarem charakterystyki strony podazowej mikrofinansowania staje
si¢ kwestia finansowania podmiotow mikrofinansowych, rozpatrywana w kontek-
Scie ich sily kapitatowej (aktualnej, pozadanej), jej struktury i zdolnosci do pokry-
cia zglaszanego zapotrzebowania na t¢ forme posrednictwa finansowego. Badania
prowadzone nad ta problematyka potwierdzaja fakt wystgpowania ogromnej luki
pomigdzy aktualng sita kapitalowa instytucji mikrofinansowych, si¢gajaca kwoty
17 mld USD, a potencjalnym zapotrzebowaniem na zrodta finansowania tej dziatal-
nosci, obejmujacym kwoty pomigdzy 250 a 300 mld USD [6, s. 9].

Kapitaty wykorzystywane do $wiadczenia ustug mikrofinansowych przez ich
dostarczycieli maja réznorakie zrodla pochodzenia, ich aktualng strukturg ukazano
na rys. 1. Warto wspomniec, ze pokrycie wystepujacej luki kapitalowej prawdopo-
dobnie zmieni t¢ strukturg z powodu:

— zwigkszenia udziatu wejs$¢ kapitalowych (equity financing) komercyjnych in-
westorow, szczegolnie do duzych posrednikow mikrofinansowych, determi-
nowanych zmiana orientacji dziatania tych instytucji z non-profit na for-profit
oraz postrzegania tego rodzaju inwestycji jako dochodowej formy lokowania
kapitatu,

— wykorzystania instrumentow dluznych w finansowaniu potrzeb kapitatowych
poprzez np. emisj¢ obligacji,

— zwigkszenia wykorzystania kredytow i pozyczek zaciaganych na zasadach ko-
mercyjnych.
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Rys. 1. Struktura zrodel kapitalowych instytucji mikrofinansowych

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie [6, s. 9-21; 7, s. 5].

Skupiajac uwage na zagadnieniach omawianych w tej czgsci artykutu, mozna
sformutowa¢ dwa wnioski.

Po pierwsze, wzrastajaca liczba instytucji mikrofinansowych (szacuje si¢ ja na
okoto 10 tys.) musi by¢ zderzona ze zjawiskiem koncentracji, wystgpujacym w tym
obszarze dziatalno$ci finansowej. Wazne jest, aby z jednej strony nie zatraci¢ efek-
tow, jakie nies¢ moze zjawisko zwigkszania skali prowadzonej dziatalnosci mikro-
finansowej, z drugiej za$ mie¢ swiadomos¢ specyfiki tej formy posrednictwa, kto-
rej efektywnos¢ ksztalttowana jest cho¢by przez zjawisko asymetrii informacyjnej,
ograniczanej przez bliski zwigzek instytucji mikrofinansowej z beneficjentem jej
ustug (wiazany z lokalnym, ograniczonym wymiarem jej aktywnosci).

Po drugie, wydaje si¢, ze najwazniejszym wyzwaniem wiazanym z: a) funk-
cjonowaniem podmiotéw mikrofinansowych, b) mozliwoscia sprostania przez nie
zglaszanemu popytowi i wreszcie ¢) kierunkiem ich rozwoju, jest kwestia zasilen
kapitatowych. Poszukiwanie nowych i intensyfikacja wykorzystania dotychczaso-
wych zrédet zasilenia kapitatlowego staja si¢ warunkiem krytycznym, decydujacym
o dlugofalowych efektach prowadzonej dziatalnosci.

Ostatecznie, zarowno strona podazowa, jak i strona popytowa mikrofinansowa-
nia powinny by¢ rozpatrywane przez pryzmat tego, co beneficjent ustug mikrofinan-
sowych i podmiot je $wiadczacy moga wspolnie osiagnac dzigki wzajemnemu zrozu-
mieniu i sprostaniu oczekiwaniom, formutowanym przez przeciwna strong transakcji
mikrofinansowej. Rezultaty te w sposob bardzo obrazowy opisuja stowa ministra
spraw zagranicznych Republiki Singapuru G. Yong Boon Yeo, ktory stwierdza, ze
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»Kazda istota ludzka ma w sobie potencjalng energi¢ tworzenia. Mikrokredyt poma-
ga ja uwolni¢. Ta energia pomnozona milion razy moze przenosi¢ gory” [8, s. 1].

4. Islamskie instytucje mikrofinansowe w liczbach

Prezentujac liczbowa charakterystyke islamskich instytucji mikrofinansowych
(IIMF), wypada, zdaniem autora, zwroci¢ rownolegle uwagge na kilka problemoéw, do
ktorych naleza kwestie: popytu skierowanego na ustugi mikrofinansowe dostosowa-
ne w swej charakterystyce operacyjnej do zasad islamu, specyfiki funkcjonowania
IIMF, ktora odréznia je od konwencjonalnych podmiotéw mikrofinansowych, oraz
wyzwan, jakie praktyka dziatania [IMF formutuje przed zwolennikami takiej for-
my wsparcia potrzeb finansowych ludzi ubogich. Kazdy z tych problemow zostanie
omoOwiony dalej.

Jak wspomniano, mieszkancy krajow arabskich stanowia prawie 45% Swiatowej
klienteli podmiotow mikrofinansowych. Wskazuje si¢ takze, ze prawie 72% muzul-
manow zyjacych w tych krajach nie wykorzystuje formalnych ustug finansowych
(w 56 panstwach czlonkowskich Islamskiego Banku Rozwoju tylko 28% dorostej
populacji wykorzystuje oferte formalnych lub potformalnych posrednikow finan-
sowych poprzez produkty depozytowe i/lub kredytowe) [3, s. 20]. Coraz czgsciej
konwencjonalne ustugi finansowe, $wiadczone przez tradycyjnych posrednikow,
w tym i podmioty mikrofinansowe, nie zaspokajaja potrzeb definiowanych przed
nimi przez wyznawcow islamu, wiazanych z ich zgodnoscia z kodeksem wyznawa-
nej religii. Fakt ten nabiera szczegolnego znaczenia wobec postaw ludzi biednych
i ubogich, dla ktorych nakazy i normy religijne islamu, w sposob bardzo zdecydo-
wany sa czgsto czynnikiem ksztaltujacym zachowania we wszystkich wymiarach
ich zycia. Prowadzone analizy rynkowe wskazuja na wystepowanie duzego popytu
W tym obszarze.

Dla przyktadu, ponad 60% biednych zamieszkujacych obszar Zachodniego Brze-
gu i Gazy preferuje wykorzystanie islamskich produktow finansowych w stosunku
do konwencjonalnych ustug, nawet w sytuacji gdy maja one wyzsze ceny, w Jordanii
32% badanych wskazuje, ze z powodow religijnych nie wykorzystuje konwencjo-
nalnych pozyczek, ponadto 18,6% stwierdza, ze kwestia religii jest najwazniejszym
czynnikiem decydujacym o wyborze formy zasilenia finansowego. Okoto 20% al-
gierskich wlascicieli mikroprzedsigbiorstw nie wykorzystuje tradycyjnych pozyczek
z powodow religijnych, w Jemenie 40% biednych wskazuje na che¢ wykorzystania
islamskich ustug finansowych bez wzglgdu na ich ceng. 43% syryjskich responden-
tow podaje powody religijne jako najwazniejszq barier¢ w pozyskaniu mikrokredy-
tow [5, s. 5].

Przedstawione powyzej liczby pozwalaja stwierdzi¢, ze mamy do czynienia
z dwojakiego rodzaju zachowaniami wobec ustug finansowych, w tym i mikrofinan-
sowych, podporzadkowujacych si¢ normom i zasadom plynacych z religii islamu
(zob. tab. 4).
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Tabela 4. Islamskie techniki finansowania potrzeb kapitatowych podmiotéw gospodarczych

Oparte na zasadzie podzialu zyskow i strat

Nazwa produktu

Krotka charakterystyka produktu

Mudaraba

Umowa, zgodnie z ktora jedna ze stron oferuje kapitat (np. IIMF), a druga (klient)
odpowiada za know-how, zarzadzanie i kapitat ludzki angazowany w realizowane
przedsigwzigcie. Podzial zyskow ustalony jest wedtug przyjgtej proporcji pomig-
dzy IIMF i klienta, straty w catosci obciazaja islamska instytucje¢ finansujaca.

Musharakah

Typowe przedsigwzigcie inwestycyjne o charakterze joint venture.

Muzar’ah

Tradycyjny odpowiednik kontraktu MUDARABA dla podmiotow zajmujacych sig
rolnictwem, w ktorym zbiory dzielone sa pomigdzy IIMF, dostarczajacym kapitat
finansowy lub ziemig, a rolnikiem.

Musaqat

Tradycyjny odpowiednik kontraktu MUSHARAKA dla sadownikow, w ktorym
zbiory dzielone sa pomigdzy partneréw w oparciu o wniesiony udziat.

Niewykorzystujace zasady podziatu zyskow i strat

Nazwa produktu

Krotka charakterystyka produktu

Bai’mua’jja L

Kontrakt dajacy mozliwos¢ odroczenia terminu zaptaty ustalonej pomigdzy sprze-
dajacym a kupujacym (realizowanej w ratach lub w catosci) nawet po otrzymaniu
przedmiotu transakcji bez koniecznosci ponoszenia dodatkowych kosztow wiaza-
nych z udzielonym kredytem kupieckim.

Bai’salam lub

Kontrakt, zgodnie z ktorym kupujacy (np. IIMF) ptaci sprzedawcy uzgodniona

Bai’salaf kwote, a ten zobowiazuje si¢ dostarczy¢ przedmiot transakcji w terminie pozniej-
szym. Istota kontraktu tkwi w mozliwosci pozyskania kapitatu obrotowego przez
sprzedajacego, umozliwiajacego mu prowadzenie dziatalno$ci, pochodzacego
z banku, a nie od przedsigbiorcoéw realizujacych przedptate.

Jjara, Kontrakt zgodny z leasingiem operacyjnym, ograniczany do finansowania dobr

Ijara wa o charakterze produkcyjnym, nie za$ konsumpcyjnym.

Iqtina

Murabaha Sprzedaz z ustalonym zyskiem, oparta na informacji kierowanej przez sprzedawce

do kupujacego o jego poziomie kosztéw oraz cechach przedmiotu transakcji. Mar-
7a negocjowana jest przez strony transakcji, a ptatno$¢ realizowana w ratach.

Zrédlo: [2, s. 7-8].

Z jednej strony mozemy mowi¢ o klientach, ktorzy $cisle ograniczaja si¢ do
wykorzystania tylko tych produktow, z drugiej zas, cze$¢ muzutmanow, bazujac na
islamskich formach finansowania, rownolegle jest klientem konwencjonalnych po-
srednikow finansowych. Czgsto takze, na co wskazuja prowadzone badania, prefe-
rencje religijne, zderzone z proza zycia obrazowana przez nizsze ceny konwencjo-
nalnych produktéw mikrofinansowych, przegrywaja w poréwnaniu z ekonomiczna
pragmatyka zachowan. Niemniej jednak rosnace zapotrzebowanie na islamskie
ustugi mikrofinansowe tworzy przestrzen rozwojowa dla podmiotow zajmujacych
si¢ tego rodzaju dziatalnos$cia.
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Podnoszac w tym miejscu problem formuty operacyjnej IIMF, zaprezentowanej w
tab. 5, oraz filozofii funkcjonowania tych jednostek, wspomnijmy kilka elementow?.

Po pierwsze, IIMF, podporzadkowujac sig idei spotecznej odpowiedzialnosci
i spotecznego posrednictwa mikrofinansowego, tworza zarazem czg$¢ dynamicznie
rozwijajacego sig, globalnego sektora tzw. finansow islamskich, ktorego aktywa sza-
cowane sa na ponad 500 mld USD?.

Tabela. 5. Roznice migdzy konwencjonalnymi i islamskimi podmiotami $wiadczacymi
ustugi mikrofinansowe

Konwencjonalna instytucja Islamska instytucja

h . .

Cecha mikrofinansowa mikrofinansowa

Pasywa (zrodta Fundusze zewngtrzne Fundusze zewngtrzne (donatorzy

funduszy) (donatorzy zagraniczni, zagraniczni, agencje krajowe, rzady, banki
agencje krajowe, centralne), oszczednosci klientow, islamskie
rzady, banki centralne), zrodta dobroczynne (np. zakat).
oszczednosci klientow.

Aktywa (forma Oparte na odsetkach. Islamskie instrumenty finansowe.

instrumentow)

Finansowanie ubogich

Najbiedniejsi nie sa
obstugiwani.

Najbiedniejsi sa obstugiwani dzigki taczeniu
form dobroczynnosci z mikrofinansowaniem.

Transfer funduszy

W formie pieniadza.

W formie transferu dobr.

Grupa docelowa

Kobiety.

Rodzina.

Cel wyboru grupy Wzmocnienie pozycji Latwos$¢ dostepu.
docelowej kobiet.

Zobowiazany do splaty | Biorca. Biorca i malzonek.
Motywacja do pracy Finansowa. Finansowa i religijna.
personelu instytucji

mikrofinansowej

Dochodzenie roszczen

Zabezpieczenia spoleczne.

Zabezpieczenia spoleczne/zachowania
zgodne z etyka islamu.

Program rozwoju
spotecznego

Swiecki lub nieislamski.

Religijny (zachowania, etyka, aspekty
spoteczne ukazywane w $wietle islamu).

Zrédlo: [9, s. 44].

Po drugie, dziatanie islamskich podmiotéw mikrofinansowych $cisle opiera sig
na zasadach plynacych z religii i prawa islamu majacych swoje bezposrednie przeto-
zenie na operacyjna charakterystyke prowadzonej dziatalnosci®.

2 Wigcej w: J. Adamek, Konwencjonalne a islamskie podmioty mikrofinansowe — studium porow-
nawcze, artykut przygotowany na Zjazd Katedr Finanséw, Szczecin 2009 (w druku).

3 Zob. wiecej w [10,s. 2 in.].

4 Wirod nich glowna role odgrywaja: a) zakaz kazdej formy aktywnos$ci gospodarczej wiazanej
z dowolnym przejawem niesprawiedliwosci przy rownoleglej orientacji na osiaganie celow sprawie-



Islamskie instytucje mikrofinansowe — rys statystyczny 161

Po trzecie, analiza doswiadczen funkcjonowania IIMF wskazuje, ze zwickszona
efektywno$¢ funkcjonowania tych podmiotow (wzgledem konwencjonalnych pod-
miotow mikrofinansowych) ma zrodto w wykorzystaniu kapitatu spotecznego budo-
wanego na wartosciach i zasadach czerpanych z religii islamu.

Zaprezentowane powyzej tlo funkcjonowania IIMF, ksztattowane zarowno przez
charakterystyke popytu na ushugi tego rodzaju podmiotow, jak i przez ukazanie ich
specyfiki operacyjnej uprawnia do przedstawienia liczbowych charakterystyk opisu-
jacych IIMF z punktu widzenia ich liczby, beneficjentow, rozmieszczenia geograficz-
nego czy typow instytucji prowadzacych tego rodzaju dziatalnos¢ (zob. tab. 6 1 7).

Tabela 6. Przeglad islamskich mikrofinansow — kraje

Dostep Liczba Globalna Srednia
, do ustug Liczba | % kobiet wérod | . . warto$¢ warto$¢
Panstwo L klientow . . .
finansowych | IIMF | beneficjentow ooblem udzielonych | pozyczki
(% populacji) g pozyczek (USD) | (USD)
Afganistan b.d. 4 22 53011 10 347 290 162
Bahrajn b.d. 1 b.d. 323 96 565 299
Bangladesz 32 2 90 111 837 34 490 490 280
Indonezja 40 105 60 74 698 | 122480 000 1640
Jordania 37 1 80 1481 1619909 1094
Liban 79 1 50 26 000 22 500 000 865
Mali 22 1 12 2812 273 298 97
Pakistan 12 1 40 6 069 746 904 123
Zachodni Brzeg b.d. 1 100 132 145 485 1102
Arabia 62 1 86 7 000 586 667
. 84
Saudyjska
Somalia b.d. 1 b.d. 50 35200 704
Sudan 15 3 65 9561 1891819 171
Syria 17 1 45 2298 1 838 047 800
Jemen 14 3 58 7031 840 240 146
Razem - 126 $rednio 59 302303 | 197891 882 541

Zrédlo: [3, s. 20; 5, s. 8].

dliwosci spotecznej, b) nakaz braku dyskryminacji dowolnej kategorii klientow, ¢) nakaz skupienia na
dobrobycie wspolnoty oraz koncentracji na ubogich, d) nakaz obrony przedsigbiorczosci i partycypa-
cji partnera biznesowego poprzez tworzenie wspdlnie finansowanych przedsigwzi¢é gospodarczych,
f) nakaz podziatu ryzyka wychodzacego naprzeciw koncepcji wynagrodzenia za powierzony kapitat
poprzez jego oprocentowanie.
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Charakteryzujac dane zawarte w tab. 6, trzeba podkresli¢, ze:

— mikrofinanse islamskie ciagle stanowia niewielka czgs¢ §wiatowego sektora mi-
krofinansowego, pod wzgledem swej sity kapitatowej, liczby instytucji, benefi-
cjentow ich ustug czy wartosci udzielonych pozyczek i kredytow,

— panstwo o najwigkszej liczbie klientow IIMF — Bangladesz, jest zarazem miej-
scem, w ktorym ponad 8 mln os6b wykorzystalo konwencjonalne mikrokredyty
1 pozyczki,

— tak jak w przypadku tradycyjnych podmiotow mikrofinansowych, najwigksza
grupa beneficjentow IIMF sa kobiety, ze srednia 59%. Poziom ten pokrywa sig
ze $wiatowymi charakterystykami, opisujacymi ten obszar dziatalno$ci mikrofi-
nansowej, wskazujacymi na prawie 66-procentowa populacjg kobiet wsrod wy-
korzystujacych pomoc podmiotéw mikrofinansowych ogétem i 65-procentowa
ich grupe w krajach arabskich,

— najczedciej wykorzystywanym produktem jest transakcja murabahah, stano-
wigca blisko 70% wszystkich nawiazywanych kontraktow mikrofinansowych.
Jednostkowa warto$¢ tego kontraktu jest bardzo zblizona do $redniej wartosci
pozyczki/kredytu udzielanej przez konwencjonalnego posrednika mikrofinanso-
wego.

Tabela 7. Przeglad islamskich mikrofinanséow — typ instytucji (2007 r.)

Liczba klientow Wartosc portfela Srednia

Liczba pozyczek wartosé

Typ IMF . .

IIMF b % D % pozyczki
080 ogbtem us ogbtem USD
Spoétdzielnie 1 6671 2 926 251 <1 132
Banki wiejskie (Syria) 1 2298 1 18 38 047 <1 800
NGO 14 125793 42 41421 580 21 303
Banki rolne (Indonezja) 105 74 698 25 122 475 158 62 1640
NBFI* 3 4293 1 1893 207 <1 595
Banki komercyjne 2 87 569 29 29030997 15 305
Razem 126 305 237 100 198 090 268 100 629

* NBFI — Non Bank Financial Institution.

Tabela obejmuje podmioty, ktore oferuja islamskie produkty mikrofinansowe i objgte byty bada-
niem CGAP dotyczacym przygotowania globalnego przegladu islamskich mikrofinanséw 2007. Dane
dotyczace Bankéw rolnych w Indonezji pochodza ze statystyk Banku Centralnego Indonezji. Zestawie-
nie nie obejmuje informacji dotyczacych 4500 indonezyjskich spotdzielni.

Zrédlo: [5, s. 9].

Odnoszac sig do tresci tab. 7, zauwazamy dominacjg organizacji pozarzadowych
(pomijajac kazus Indonezji) jako instytucji prowadzacych dziatalno$¢ mikrofinan-
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sowa. Fakt ten ma kilka przyczyn, do ktérych naleza m.in.: wazna rola dziatalno$ci
i aktywnosci charytatywnej promowanej przez religi¢ islamu, duze znaczenie poza-
rzadowych instytucji multilateralnych niosacych pomoc mikrofinansowa w tamtych
regionach $wiata czy tez w licznych przypadkach stabos¢ rzadow i/lub lokalnych
spotecznosci w promowaniu i rozwijaniu dziatalno$ci mikrofinansowe;j.

Prezentowane oceny IIMF warto takze uzupehi¢ krotka charakterystyka wy-
zwan, jakie napotykaja te instytucje w swojej dziatalnosci. Do ich podstawowej gru-
py zalicza si¢: a) budowe stabilnego ekonomicznie modelu prowadzenia dziatalno-
$ci mikrofinansowej, opartego na operacyjnej efektywnosci, zarzadzaniu ryzykiem
i odpowiednio przygotowanej kadrze, przy rownolegltym rozwijaniu ,,zdolnosci wy-
tworczych” poprzez tworzenie pozadanego srodowiska regulacyjnego, ksztattujace-
go instytucjonalne podstawy aktywnos$ci mikrofinansowej, b) dywersyfikacje pro-
duktow pozwalajaca oferowac, oprocz typowych transakcji dtuznych (murabaha),
zréznicowane produkty depozytowe czy ubezpieczeniowe, wychodzace naprzeciw
zmieniajacym si¢ potrzebom potencjalnych beneficjentéw, c) zwigkszenie wyko-
rzystania funduszy ptynacych z islamskich form dobroczynnosci (np. zakat, waqf)
przy réwnolegltym, poszukiwaniu rynkowych form finansowania, co si¢ wiaze z ko-
niecznos$cia reorientacji dziatalno$ci IIMF, tradycyjnie postrzeganej jako aktywnos¢
filantropijna na stricte komercyjna.

5. Zakonczenie

Mikrofinanse postrzegane s jako jedno z najbardziej skutecznych narzedzi wspiera-
jacych pozadane zmiany spoleczne, gospodarcze i polityczne zachodzace w krajach
rozwijajacych si¢. Swiadczy o tym ich rola w narodowych i ponadnarodowych pro-
gramach rozwojowych, definiowanych i realizowanych zaréwno przez rzady krajo-
we, jak i roznego rodzaju organizacje o zasiegu regionalnym czy $wiatowym. Swia-
domos¢ tego, iz dostgp do ustug finansowych staje si¢ czynnikiem redukujacym
ubdstwo, nierdéwnos¢ w dystrybucji dochodéw, rozwarstwienie spoleczne przy row-
nolegle wystepujacej rzeszy 3 mld osob ubogich i biednych wskazuje na ogromne
perspektywy rozwojowe sektora posrednictwa mikrofinansowego. Perspektywy te
sa rowniez korzystne dla islamskich instytucji mikrofinansowych, szczegdlnie w sy-
tuacji, gdy na $wiecie zyje ponad 1,6 mld muzutmanow, tylko 28% z nich to klienci
formalnych lub potformalnych posrednikéw finansowych, a wérod wszystkich wy-
korzystujacych ushugi mikrofinansowe prawie 45% to wyznawcy islamu.

Bez wzgledu jednak na miejsce prowadzenia dziatalno$ci mikrofinansowej, jej
charakterystyke operacyjna czy zgodno$¢ z normami i regutami definiowanymi przez
dowolna religi¢ wazne jest, aby traktowac ja jako element pewnego systemu, ktory
obok programéw ksztalttowania i rozwoju: opieki spotecznej, podstawowej eduka-
cji 1 opieki zdrowotnej, planowania rodziny, nalezytego zywienia, higieny, edukacji
1 zapobiegania zarazeniom HIV, tworzy pozadany model walki z bieda i ubostwem
oraz ich nastgpstwami.
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ISLAMIC MICROFINANCIAL INSTITUTIONS
— STATISTICAL OUTLINE

Summary: The aim of the article is an attempt to present numerical characteristics of Islamic
financial institutions functioning worldwide. The presentation is supported by characteristics
of issues referring to: demand for microfinancial services (both in the global dimension and
that defined by Muslim community) and the supply occurring in the market of microfinancial
intermediation (represented by microfinancial entities and their products). The discussed the-
sis is based on the assumption that the observed quantitative and qualitative changes among
Islamic microfinancial institutions become the effect of, among others, the affluence level of
a large group of Islam believers, dynamic changes occurring in the market of microfinancial
services and the development of the idea of the, so-called, Islamic finances.
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